TEMA 3: Compraventa Internacional de mercaderias
El contrato

En el ambito del comercio internacional, al igual que ocurre en la mayoria de los
ordenamientos juridicos nacionales, para la mayoria de contratos rige el principio de libertad
de forma. En este sentido, basta un acuerdo de voluntades entre dos partes —la mera
coincidencia entre la oferta y la aceptacibn— para que nos encontremos ante un contrato, y
ello con independencia del soporte material en el que el citado acuerdo se plasme.

Una simple conversacion telefonica en la que importador y exportador lleguen a un acuerdo
dara lugar a un contrato verbal plenamente obligatorio para las partes. Cuestidon distinta
seran las dificultades probatorias que el soporte utilizado nos pueda provocar y que, en la
medida de lo posible, deberan ser corregidas, pero ello no altera el hecho de que estemos
ante un contrato eficaz.

En el mismo sentido, el envio de una oferta, un pedido o una factura proforma por un medio
tan usual como es el fax y su aceptacion por el mismo medio colocaran a las partes ante un
contrato.

Por ello no se debe de olvidar que siempre que se exporte o se importe se estara celebrando
un contrato como consecuencia del acuerdo de voluntades producido.

Mas exactamente, cabe hablar de la celebracion de varios contratos. En efecto, pensemos
en la operacién mas simple: la compra o venta de productos realizada a un cliente 0 a un
proveedor radicado en otro pais. Pues bien, esta transaccion, que es la mas tradicional en el
comercio exterior, implicara la concurrencia de diversos contratos, a saber:

a) Primero un contrato base, una compraventa internacional de mercaderias que, como
veremos, tiene regulacion internacional propia.

b) Y, al mismo tiempo, varios contratos relacionados con aquél, esto es:

1. Uno de transporte, también usualmente con regulacion internacional.

2. Uno de seguro, que a su vez podra desdoblarse en otros segun se asegure el
riesgo comercial, el politico o el vinculado al transporte.

3. Finalmente, otro con la entidad financiera para articular el medio de pago de la
operacion.

Como vemos, la operacién de comercio internacional mas simple y tradicional —la
compraventa internacional— implica la celebracion de, al menos, cuatro contratos.

Ni que decir tiene que, a medida que la operacidon se haga mas compleja, también lo seran, y
aumentaran en numero, los contratos que pacten.

Como es ldgico, los contratos que se celebren al respecto tendran siempre el caracter de
internacionales, al verificarse entre personas con residencia en diferentes Estados y referirse
sus elementos esenciales a distintos ordenamientos juridicos.



En este contexto, se hace aconsejable para las empresas que desarrollan una actividad
internacional continuada, o incluso esporadica, tener con caracter previo, controlados y
validados juridicamente:

a) Los documentos habituales (oferta, pedido, factura proforma, confirmacion de pedido,
factura comercial, etc.) que utilizan en sus operaciones de comercio exterior.

b) Las condiciones generales bajo las que compran o venden sus productos; condiciones que,
al igual que los documentos no podran ser diferentes a las que se utilizan en su sector so
pena de poder quedar excluidos, de hecho, del mercado.

c) El procedimiento interno de celebracién de contratos, de tal forma que siempre esté en
manos de responsables con la suficiente capacidad y formacion para su control y direccién.

El desconocimiento de unas precauciones tan elementales nos llevara a algo tan peligroso
en ocasiones, como es la improvisacion continuada. Esta improvisacion que en ocasiones
podra salirnos bien, en otros supuestos puede dar lugar a sorpresas desagradables, y ello sin
perjuicio de la pobre imagen que podemos dar a nuestra contraparte comercial.

No existe una regulacion unica y cerrada a nivel mundial para el comercio
internacional.

Cuando se celebra un contrato entre dos partes ubicadas en un mismo Estado, éstas podran
discutir el precepto de la ley nacional o el precedente judicial de sus tribunales aplicable, pero
no cabra duda alguna de que la cuestion quedara circunscrita al ambito del Estado.

La cuestion cambia sin embargo cuando pasamos al comercio internacional, y la razon es
sencilla: no existe una ordenacion unica, cerrada y total que regule este ambito. Hay normas
internacionales que codifican determinados aspectos relacionados con el comercio
internacional y s6lo para los nacionales de aquellos Estados que suscriban los tratados o
convenios donde aquéllas se contienen. Asimismo existen usos y costumbres a los que las
partes muchas veces se someten voluntariamente. También cabra la utilizacion del contrato
tipo o condiciones generales.

Pero junto a este marco regulatorio internacional, subsisten los diferentes ordenamientos
nacionales, que en no pocas ocasiones entran en conflicto y contradiccion entre si. No
olvidemos que las instituciones juridicas no son como los tractores, como decia un ilustre
autor para explicar graficamente como aquéllas no funcionan igual en los distintos paises.
Asi, aunque un determinado concepto juridico —por ejemplo, la capacidad de obrar— se
pueda traducir facilmente a diferentes lenguas, su significado concreto variara, y en no pocas
ocasiones mucho, segun el ordenamiento en el que actuemos.

Por ello no pensemos que una estructura o institucion juridica que nos funciona en nuestro
pais nos va a funcionar igual por esa sola razén en un ambito internacional. Un contrato de
compraventa, como veremos, tiene una regulacién diferente en los distintos Estados y
también en el marco internacional. Y quizas esa diferente regulacion haga que dicha via no



nos interese o que tengamos que adaptar nuestros contratos a las nuevas circunstancias
cuando salgamos al exterior.

3.2 Clausulas

Las clausulas que ha de contener todo contrato compraventa internacional de mercaderias
son las siguientes:

1) Identificacion de las partes contratantes: identificar a comprador y vendedor, dejando
constancia de su capacidad juridica y de contratar.

2) Objeto del contrato: precisar las mercancias objeto del contrato, detallando la cantidad,
caracteristicas y condiciones en que se encuentran o bien, los criterios para su determinacion.

3) Condiciones de entrega: indicar el INCOTERM 2000 utilizado.

4) Precio: indicar la cantidad de dinero, sefialando la divisa correspondiente, que se pagara
por la compra de los productos.

5) Forma de pago: anotar el medio de pago utilizado -carta de crédito, giro a la vista, cheque,
etc.-, precisar los documentos necesarios que el comprador requiera para la importacion y
pago de la mercancia y los que garanticen la conformidad de recibo de la misma, e indicar la
forma de satisfacer el precio convenido.

6) Envase y embalaje de la mercancia: especificar las condiciones especificas de embalaje
de acuerdo con el tipo de mercancia y los riesgos del transporte.

7) Fecha de entrega: indicar la fecha de entrega a partir de la firma del contrato.

8) Patentes y marcas: en su caso, escribir los numeros de registro de la patente y demas
informacion pertinente. En caso de productos que no requieren este registro se puede
suprimir esta clausula.

9) Vigencia del contrato: sefialar cuando las partes entienden por terminado el contrato.

10) Rescision por incumplimiento: indicar el plazo que tienen las partes para la rescision del
contrato en caso de incumplimiento.

11) Insolvencia patrimonial: indicar la posibilidad que tienen las partes de dar por terminado
el contrato en caso de insolvencia patrimonial.

12) Subsistencia de las obligaciones: sefalar que la rescision o terminacién del contrato no
afecta al resto de las obligaciones dimanantes contrato.

13) Cesion de derechos y obligaciones: sefalar la imposibilidad de las partes de poder ceder
o transferir total o parcialmente los derechos y/o las obligaciones derivadas del contrato.



14) Limite de la responsabilidad contractual: indicar el plazo maximo en el que el vendedor
garantiza al comprador que las mercaderias suministradas estan libres de vicios o defectos
de fabricacion.

15) Cumplimiento del contrato: sefialar la fecha de entrada en vigor del contrato y las
condiciones de previo cumplimiento a la entrada en vigor del contrato.

16) Resolucion de controversias: indicar los Juzgados y Tribunales que se declararian
competentes en caso de controversia entre las partes contratantes.

17) Legislacion aplicable: determinar la ley aplicable con la que los Juzgados y Tribunales,
gue hayan resultado competentes, resolverian la controversia entre las partes contratantes.

18) Impuestos: sefialar que los impuestos que graven el contrato en el pais del comprador
correran por cuenta de éste, debiendo atender el vendedor los que se devenguen en su pais.

19) Idioma: indicar los idiomas en que esta redactado el contrato y la versién del contrato
prioritaria.

20) Disposiciones finales: indicar el lugar y fecha de la firma del contrato, y proceder a la
firma del contrato por duplicado por parte del vendedor y del comprador.

3.3 Convenio de Viena

No cabe ningun género de dudas de que el contrato de compraventa internacional de
mercaderias es la razén de ser del comercio internacional. La ONU propici6 un marco
juridico de obligada referencia para este tipo de contratos, en el mencionado Convenio de
Viena de11 de abril de 1980, sobre los contratos de compraventa internacional de
mercaderias, que se aplicara a aquellos contratos que tengan por objeto el intercambio de
determinadas mercaderias entre personas, con establecimientos en diversos Estados,
existiendo una cierta contraprestacién pecuniaria.

Mas de 50 paises forman parte en la actualidad de dicho Convenio de Viena, lo que significa
que 2/3 de la poblacion mundial disponen del mismo conjunto de normas en relacion con el
contrato de compraventa internacional de mercaderias, y lo que es todavia mas importante,
que mas de 2/3 del conjunto del comercio internacional queda gobernado por el Convenio de
Viena, aunque, evidentemente, son también importantes a efectos del estudio del régimen
juridico de la compraventa internacional de mercaderias los mencionados INCOTERMS 2000,
elaborados por la Camara de Comercio Internacional (CCl).

El Convenio de Viena es la norma sustantiva en materia de compraventa internacional de
mercaderias por excelencia, pues regula la formaciéon del contrato, los derechos y
obligaciones de las partes contratantes, asi como las acciones que pueden interponerse en
los casos de incumplimiento de alguna de las partes, lo que permite que el empresario
argentino, chino, inglés o espanol, tengan un lenguaje comun: el representado por el



conjunto de las disposiciones del Convenio de Viena, evitando, asi, los posibles conflictos de
leyes.

Para que el Convenio de Viena se aplique a un contrato de compraventa internacional de
mercaderias, es necesaria la concurrencia de los siguientes criterios:

a) Ha de tratarse de una compraventa;

b) Que sea internacional;

c) Que sea de mercaderias; vy,

d) Que se trate de una compraventa de las no excluidas por el propio Convenio de Viena.

El Convenio de Viena puede resultar aplicable, o bien cuando se trate de un contrato entre
partes que tengan sus establecimientos en Estados diferentes que sean partes contratantes
—p. €j. supongamos que un comprador establecido en Alicante (Espafa) compra 10 t. de
carne a un comprador establecido en Buenos Aires (Argentina); con caracter general, y salvo
pacto en contrario entre las partes, el Convenio de Viena sera aplicable, ya que tanto Espafia
como Argentina son Estados parte del Convenio de Viena-, o bien cuando las normas de
Derecho internacional privado prevean la aplicacion de la Ley de un Estado contratante —p. ej.
si un empresario establecido en Valencia (Espafia) contrata la venta de 15 t. de naranjas a
un empresario establecido en Londres (Reino Unido), el Convenio de Viena sélo se aplicara
si las normas del Derecho internacional privado remiten a la ley del Estado contratante, en
este caso Espafia-. Parece irrelevante la nacionalidad de las partes, y en cuanto al concepto
de establecimiento, el Convenio de Viena senala que el establecimiento, que debera ser
permanente, y que determinara la internacionalidad del contrato, sera el que guarde la
relacion mas estrecha con el contrato y con su cumplimiento, habida cuenta de las
circunstancias conocidas o previstas por las partes en cualquier momento antes de la
celebracion del contrato o en el momento de su celebracién.

El propio Convenio de Viena se encarga de excluir las siguientes compraventas:
a) De mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico;

b) En subasta;

c¢) Judiciales;

d) De valores mobiliarios, titulos o efectos de comercio y dinero;

e) De buques, embarcaciones, aerodeslizadores y aeronaves; vy,

f) De electricidad.

Convenio de Viena de 1980 sobre los contratos de compraventa internacional de
mercaderias

Ambito de aplicacién
Contratos de compraventa que tengan como objeto mercaderias y que las partes tengan sus
establecimientos en Estados diferentes.

Cuestiones formales
Todo contrato nace de la oferta y la aceptacion. Rige el principio de la libertad de la forma.

Obligaciones de las partes



El vendedor debe entregar las mercaderias, los documentos que acompafan a la misma, asi
como transmitir su propiedad.
El comprador debe pagar el precio pactado, recepcionar las mercaderias y examinarlas.

Consecuencias del incumplimiento de las obligaciones
Solicitud de indemnizacion por dafios y perjuicios.

Transmision del riesgo
Salvo incumplimiento esencial del contrato, la transmisiéon del riesgo obliga al comprador a
pagar al vendedor el precio pactado.

3.4 TIPOS DE CONTRATO

De forma general, podemos establecer la siguiente clasificacion de contratos internacionales,
atendiendo a los siguientes parametros:

a) Las partes contratantes: pudiendo diferenciar los contratos publicos —cuando una de
las partes contratantes o bien las dos son organismos publicos-, de los contratos
privados cuando las partes contratantes, ya sean personas fisicas o juridicas, son
privadas-. Cuando nos referimos a contratos privados —o0 si se quiere relaciones
privadas- estamos planteando la exclusibn de todos aquellos sectores del
ordenamiento en los que predomina su vertiente publica, aunque, si bien es cierto que,
la calificacion de una situacion de internacional como “privada” o “publica” no depende
de la naturaleza de los sujetos que la configuran sino de la posicion juridica que éstos
ocupan en la relacion: por tanto, nos referimos a contratos privados o relaciones
juridicas en las que el sujeto es o una “persona de Derecho privado” o una “persona
de Derecho publico que actua con caracter privado”-esto es, que esta actuando "iure
gestionis”, y no cuando esa persona actua ejercitando su poder de autoridad, esto es,
cuando esta actuando "iure imperii"-.

b) El objeto del mismo: aqui las posibilidades son infinitas, aunque algunas de las
figuras contractuales mas “habituales” serian:

a) El contrato de compraventa de mercaderias —cuando una de las partes se
compromete a entregar una cosa y la otra un precio cierto en dinero o signo que lo
represente-;

b) El contrato de agencia comercial — aquél contrato en virtud del cual una de
las partes, denominada “agente”, ya sea una persona fisica o juridica, se obliga frente a
otra, llamada “principal”, de manera continuada o estable y a cambio de una
remuneracion, a promover en un determinado territorio actos y operaciones de comercio
por cuenta ajena, o a promoverlos y concluirlos por cuenta y en nombre ajenos, como
intermediario independiente, sin asumir el riesgo y ventura de tales operaciones-;

c) El contrato de transferencia tecnolégica - aquel contrato por el que una
persona fisica o juridica proporciona a otra acceso a una tecnologia o know-how, a
cambio de una remuneracion en forma de importe global, o royalties periédicos, 0 una
participacion accionarial-;

d) El contrato de distribucion -a través del contrato de distribucion una empresa,
denominada “concedente”, se compromete a vender sus productos en exclusiva a otra



empresa, denominada “concesionario”, en un determinado territorio y con fines de reventa
de los mismos-;

e) El contrato de franquicia - aquella relacibn por medio de la cual un
empresario, denominado “franquiciador’ o “franquiciante”, pone a disposicion de otro
empresario independiente, denominado “franquiciado”, la posibilidad de explotar en un
determinado territorio una “concepcién global de empresa”, con el objeto de producir y/o
comercializar los productos o servicios del primero, recibiendo a cambio una
contraprestacion econémica-; o,

f) El contrato de joint venture -aquel contrato por el que dos o mas socios
convienen, prosiguiendo su actividad, crear una empresa comun para una actividad
determinada, estable o provisional, dotandola de apoyo técnico, financiero o comercial de
Sus propias empresas-, etc.

Compraventa

Agencia comercial

Tram;fer:e ncia
tecnolégica
Tipos de contrato

Distribucion
Franquicia

Joint venture

3.5 Formacién de precios

El Convenio de Viena contempla la posibilidad de que el comprador, haya pagado o no el
precio, pueda solicitar al vendedor la reduccién del precio en los casos de falta de
conformidad con las mercaderias.

El Convenio de Viena permite al vendedor que proceda a especificar la forma, las
dimensiones u otras caracteristicas de las mercaderias de acuerdo con las necesidades del
comprador que le sean conocidas cuando, correspondiendo esa obligacion al comprador,
éste la incumple, bien en el plazo fijado o en un plazo razonable después de que el vendedor
le haya mandado un requerimiento al comprador y éste guarde silencio. Una vez realizada la
especificacion por el vendedor, éste debera informar de sus detalles al comprador vy fijar un
plazo razonable para que éste pueda realizar una especificacion diferente. Si pasado ese



plazo, el comprador no hace uso de esa posibilidad, la especificacidn hecha por el vendedor
tendra fuerza vinculante.

Asimismo, el vendedor tiene el derecho de subsanar cualquier falta de conformidad de las
mercancias, cuando difiera en grado e intensidad.

Es importante resaltar que no existe una jerarquia entre las distintas acciones que se pueden
solicitar por incumplimiento, y que en caso de incumplimiento contractual, comprador y
vendedor pueden accionar el derecho de solicitar la indemnizacion de los dafios y perjuicios
causados ya sea de forma alternativa o acumulativa a las restantes acciones por
incumplimiento.

En cuanto al posible incumplimiento contractual por causa de fuerza mayor —que es “todo
acontecimiento fuera del control razonable de las partes, que no pueda solucionarse sobre la
base de la buena voluntad y afecta al cumplimiento del contrato”™, esta clausula resulta
imprescindible en un contrato de compraventa internacional de mercaderias. En la practica,
la recomendaciéon seria la siguiente: si se presenta un caso de fuerza mayor debe
comunicarse enseguida y conceder a la otra parte interesada un plazo determinado, a fin de
que pueda comprobar el suceso acaecido, y si el tiempo previsto es de poca duracion, puede
procederse a establecer un nuevo compromiso, para continuar después, una vez
restablecido el dafo, a cuyo fin deben ponerse de acuerdo ambas partes.

Asi, la clausula de fuerza mayor que podriamos proponer para su inclusion en un contrato de
compraventa internacional de mercaderias podria ser la siguiente: “...Los plazos serfialados
podran ser modificados por las partes cuando concurran caus as de fuerza mayor o
circunstancias imprevistas que no hubieran podido preverse y que hagan imposible el
cumplimiento de los plazos de entrega sefialados...”, pudiendo incluso resefar los casos
concretos de fuerza mayor: p. €j. “...concretamente, en caso de maremoto, terremoto, guerra,
huelga, fuego, inundaciones, confiscaciones, movilizaciones, medidas oficiales o cambios de
gobierno”.

3.6 Solucién de controversias

Como hemos sefialado anteriormente, la determinacion por las partes contratantes del
organo competente para resolver las controversias que puedan surgir derivadas de la firma
del contrato y la determinacion de la ley aplicable al fondo del asunto son dos cuestiones que
deben quedar bien “atadas” a la firma del contrato. Si, p. ej., un ciudadano francés con
domicilio en Paris formaliza un contrato de compraventa internacional de mercaderias con un
ciudadano espanol establecido en Alicante, si surge un litigio derivado del incumplimiento de
cualquiera de las obligaciones de las partes, y el comprador o el vendedor presenta ante los
organos jurisdiccionales espafoles una demanda, las cuestiones a resolver serian varias:
¢son los organos jurisdiccionales espanoles competentes para conocer de este litigio?, y, en
caso afirmativo, ¢qué ley aplicarian para resolverlo, la ley francesa o la ley espafola?, el
hecho de que vendedor y comprador hayan previsto tales cuestiones evitara problemas de
interpretacion, simplificando el problema.



En definitiva, las clausulas a incluir en el contrato de compraventa internacional de
mercaderias serian las siguientes:
A) Resolucion de controversias.

“Las partes, de comun acuerdo, deciden someter sus controversias a la competencia de los
Juzgados y Tribunales del pais del....... , ¥ concretamente a los de la localidad en donde éste
desarrolle sus actividades comerciales e industriales”.

B) Legislacion aplicable.

“En todo lo convenido y en lo que se encuentre expresamente previsto, éste contrato se
regira por la ley vigente en........ , particularmente lo dispuesto en la Convencién de Naciones
Unidas sobre los contratos de compraventa internacional de mercaderias y, en su defecto,
por los usos y practicas comerciales reconocidas por ésta”.

Otra posibilidad es incluir en el contrato una clausula de arbitraje para la resolucién de las
controversias, que, en la practica, cumple las siguientes funciones:

» Crea una serie de obligaciones entre las partes contratantes.

* Excluye la intervencion de los érganos jurisdiccionales para resolver el litigio.

» Concede atribuciones a los arbitros para decidir sobre las cuestiones planteadas por las
partes.

* Indica que, en caso de litigio, ambas partes se someteran al arbitraje de un organismo
especializado, -p. €j. la Corte Espafiola de Arbitraje, la Camara de Comercio Internacional de
Paris, la London Court of Arbitration o la American Importers and Exporters Association-.

Y las recomendaciones al respecto serian las siguientes:

* Preferir el arbitraje de equidad al arbitraje de derecho.

« Utilizar asesores juridicos locales, para tener visidn exacta del procedimiento extranjero y
de los derechos y obligaciones previsto en sus normas

« Utilizar los servicios consulares del pais de que se trate, para obtener una guia sobre la
fiabilidad de los asesores locales que hayan de utilizarse.

* Seleccion del traductor, intentando exigir que la copia en espanol tenga la misma validez
juridica que la del pais, en caso de discrepancia.

» Agotar la via amistosa antes de litigar.

« Estudiar la sede del arbitraje antes de su eleccién.

Asi, p. ej. la clausula de arbitraje que podriamos proponer seria la siguiente: “Todos los
litigios que puedan plantearse en relacion con el presente Contrato ser n resueltos de forma
definitiva segun las Reglas de Conciliacion y Arbitraje de la Camara de Comercio
Internacional, por uno o varios arbitros designados de acuerdo con dichas reglas”.

Ademas, en todo contrato de compraventa internacional de mercaderias es importante incluir
una clausula en la que debera decirse en qué idioma sera escrita, leida e interpretada toda la
documentacion, asi como el propio contrato de compraventa internacional de mercaderias. El
contrato puede ir redactado en uno, dos o mas idiomas —senalando, en todo caso, qué
version es la que prevalece-; y, es conveniente utilizar traductores jurados o, en su caso,



acudir a un traductor técnico, especificando quién debera pagar los gastos de traduccion, ya
que suelen ser muchos documentos y muy caros.

Algunas recomendaciones a la hora de incluir una clausula de idioma en un contrato de
compraventa internacional de mercaderias serian las siguientes:

A) El escribir en el idioma del destinatario constituye, sin duda, una solucién mas cortés y
recomendable, aunque esto pueda implicar dificultades cuando no se domina perfectamente
el idioma del otro pais. Hay que dominar perfectamente los vocablos comerciales acuiados
por el uso, hecho que constituye una auténtica especializacién y escribir de forma sencilla
para que pueda ser utilizada a todos los niveles culturales

B) El escribir en el propio idioma puede ser otra solucion, ya que en este caso sabremos
siempre lo que decimos y lo que ofertamos, dejandolo en manos de los traductores al
servicio de cada empresa, sobre todo si los idiomas respectivos son de uso normal.

C) También podemos optar por escoger el camino de escribir en un idioma-puente,
intermedio, de uso universal -p. ej. el inglés-, que nos puede dar tan buen resultado
como el de la propia lengua En definitiva, la clausula de idioma que podriamos
proponer para su inclusion en un contrato de compraventa internacional de
mercaderias podria ser la siguiente: “El texto integro del contrato, asi como la
documentacion que se derive del mismo, incluidos los ANEXOS han sido establecidos
en los idiomas inglés y espafiol, considerandose ambas versiones como oficiales,
fijandose como prioritaria para su interpretacion la version en idioma espariol

TEMA 4: EL COMERCIO DE SERVICIOS

1.1 Alcance y definicién

La creacion del Acuerdo General sobre el comercio de servicios (AGCS) fue uno de los
logros principales de la Ronda Uruguay, cuyos resultados entraron en vigor en enero de 1995.
El AGCS se inspird basicamente en los mismos objetivos que su equivalente en el comercio
de mercancias, el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT): crear un
sistema creible y fiable de normas comerciales internacionales; garantizar un trato justo y
equitativo a todos los participantes (principio de no discriminacioén); impulsar la actividad
econdmica mediante consolidaciones garantizadas y fomentar el comercio y el desarrollo a
través de una liberalizacién progresiva.

En la actualidad, los servicios, aunque representan mas del 60 por ciento de la produccion y
el empleo mundiales, no suponen mas del 20 por ciento del comercio total (segun los datos
de la balanza de pagos). Sin embargo, no debemos subestimar este porcentaje -
aparentemente pequefio. Muchos servicios, que desde hace tiempo han sido considerados
como actividades genuinamente nacionales, han ido adquiriendo cada vez mas movilidad
internacional. Es probable que esta tendencia se mantenga, debido a la introduccion de
nuevas tecnologias de transmision (por ejemplo, las operaciones bancarias electronicas y los
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servicios de telesanidad o de teleeducacion), la supresién en muchos paises de monopolios
existentes desde hacia mucho tiempo (por ejemplo, en las esferas de la telefonia vocal y los
servicios postales), y las reformas normativas en sectores sometidos hasta ahora a una
estricta reglamentacion, como el de los transportes. Unidas a los cambios en las preferencias
de los consumidores, estas innovaciones técnicas y normativas han potenciado la
“‘comerciabilidad” de los servicios, y, de esta forma, han hecho necesario el establecimiento
de disciplinas multilaterales.

En principio, el AGCS es aplicable a todos los sectores de servicios, excepto dos.

El parrafo 3 del articulo | del AGCS excluye los “servicios suministrados en ejercicio de
facultades gubernamentales”. Se trata de servicios que no se suministran en condiciones
comerciales ni en competencia con otros proveedores. Pueden citarse como ejemplos los
sistemas de seguridad social y cualquier otro servicio publico, como la sanidad o la
educacién, que no se preste en condiciones de mercado.

Ademas, el Anexo sobre Servicios de Transporte Aéreo establece que el Acuerdo no es
aplicable a las medidas que afectan a los derechos de trafico aéreo ni a los servicios
directamente relacionados con los mismos

En el AGCS se distinguen cuatro modos de suministro de servicios: el comercio
transfronterizo, el consumo en el extranjero, la presencia comercial y la presencia de
personas fisicas.

El suministro transfronterizo abarca por definicion las corrientes de servicios del territorio
de un Miembro al territorio de otro Miembro (por ejemplo, los servicios bancarios o los
servicios de arquitectura prestados a través del sistema de telecomunicaciones o de correo);

El consumo en el extranjero se refiere a las situaciones en que un consumidor de servicios
(por ejemplo, un turista o un paciente) se desplaza al territorio de otro Miembro para obtener
un servicio;

La presencia comercial implica que un proveedor de servicios de un Miembro establece
una presencia en el territorio de otro Miembro, mediante la adquisicion en propiedad o
arrendamiento de locales (por ejemplo, filiales nacionales de compafias de seguros o
cadenas hoteleras), con el fin de suministrar un servicio;

La presencia de personas fisicas consiste en el desplazamiento de personas de un
Miembro al territorio de otro Miembro para prestar un servicio (por ejemplo, contables,
médicos o profesores). En el Anexo sobre el Movimiento de Personas Fisicas se especifica,
no obstante, que los Miembros siguen siendo libres de aplicar medidas relativas a la
ciudadania, la residencia o el acceso al mercado de trabajo con caracter permanente.

1.2 Obligaciones y disciplinas generales
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Las obligaciones dimanantes del AGCS se pueden clasificar en dos grandes categorias:
obligaciones generales aplicables de forma directa y automatica a todos los Miembros y
sectores de servicios, y compromisos en materia de acceso a los mercados y de trato
nacional en determinados sectores. Dichos compromisos se recogen en las listas de cada
pais, cuyo alcance puede variar ampliamente segun los Miembros. Los términos y conceptos
pertinentes son similares, aunque no necesariamente idénticos, a los utilizados en el GATT.
Por ejemplo, el trato nacional constituye una obligacion general en el comercio de
mercancias en tanto que en el AGCS es una obligacién negociable.

(a) Obligaciones generales

Trato de la nacion mas favorecida (NMF): El articulo Il del AGCS dispone que cada
Miembro debe otorgar inmediata e incondicionalmente a los servicios y a los proveedores de
servicios de cualquier otro Miembro “un trato no menos favorable que el que conceda a los
servicios similares y a los proveedores de servicios similares de cualquier otro pais”. Esta
disposicion equivale a una prohibicion, en principio, de acuerdos preferenciales entre grupos
de Miembros en determinados sectores o de disposiciones de reciprocidad que limitan los
beneficios de la adhesion a los interlocutores comerciales que otorgan un trato similar.

Se pueden establecer excepciones al principio NMF, en forma de las denominadas
exenciones de las obligaciones del articulo Il. Se permitié que los Miembros solicitaran esas
exenciones antes de que entrara en vigor el Acuerdo. Sélo pueden concederse nuevas
exenciones a los nuevos Miembros, en el momento de su adhesion, o, en el caso de los
Miembros actuales, mediante la concesién de una exencion al amparo del parrafo 3 del
articulo IX del Acuerdo sobre la OMC. Todas las exenciones estan sujetas a examen y en
principio no deben exceder de un plazo de 10 anos. Ademas, el AGCS permite a grupos de
Miembros la adhesion a acuerdos de integracion econémica o el reconocimiento mutuo de
normas de reglamentacion, certificados y similares si reunen ciertas condiciones.

Transparencia: Los miembros del AGCS estan obligados, entre otras cosas, a publicar
todas las medidas de aplicacion general y establecer servicios nacionales de informacion,
que deben responder a las peticiones de informacion formuladas por otros Miembros.

Otras obligaciones de aplicacidn general son el establecimiento de procedimientos de
revision administrativa y de recurso y de disciplinas aplicables a las actividades de
monopolios y proveedores exclusivos.

1.3 Liberacion progresiva
Acceso a los mercados: El acceso a los mercados es un compromiso negociado en
sectores especificos. Puede estar sujeto a varios tipos de limitaciones enumerados en el

parrafo 2 del articulo XVI. Por ejemplo, pueden imponerse limitaciones al numero de
proveedores de servicios, de operaciones de servicios 0 de personas empleadas en un

12



sector; al valor de las transacciones; a la forma juridica que debe adoptar el proveedor del
servicio; o a la participacion de capital extranjero.

Trato nacional: Un compromiso de trato nacional implica que el Miembro de que se trate no
aplica medidas discriminatorias que beneficien a los servicios nacionales o a los proveedores
nacionales de servicios. La prescripcion fundamental es que un Miembro no puede adoptar
medidas que puedan modificar, de hecho o de derecho, las condiciones de competencia a
favor de su propio sector de servicios. Asimismo, la concesion del trato nacional, en un sector
determinado, podra supeditarse a determinados requisitos y estar sujeta a ciertas salvedades.

Los Miembros pueden realizar las adaptaciones que consideren necesarias en lo que
respecta al alcance sectorial y el contenido sustantivo de dichos compromisos. En
consecuencia, los compromisos tienden a reflejar los objetivos y limitaciones de la politica
nacional, tanto en general como en sectores concretos. En tanto que algunos Miembros
unicamente han consignado un escaso numero de servicios, otros han asumido disciplinas
de acceso a los mercados y de trato nacional en mas de 120 de un total de mas de 160
servicios.

La existencia de compromisos especificos impone otras obligaciones relativas, entre otras
cosas, a la notificacion de nuevas medidas que tengan repercusiones considerables sobre el
comercio y a la no imposicion de restricciones a los pagos y transferencias internacionales.

Cada Miembro de la OMC debe elaborar una Lista de compromisos especificos en la que se
indiquen los servicios respecto de los cuales el Miembro garantiza el acceso a los mercados
y el trato nacional, asi como cualquier limitacion que exista al respecto. La Lista puede
utilizarse también para contraer compromisos adicionales en relacion, por ejemplo, con la
aplicacién de determinadas normas o principios de reglamentacion. Los compromisos se
contraen en relacion con cada uno de los cuatro modos diferentes de suministro de servicios.

En la mayor parte de las listas existe una seccion de compromisos sectoriales y una seccion
de compromisos horizontales. La “Seccion de compromisos horizontales” contiene
consignaciones aplicables a todos los sectores incluidos con posterioridad en la Lista. Las
limitaciones horizontales se refieren a menudo a un determinado modo de suministro,
particularmente a la presencia comercial y la presencia de personas fisicas. En la “Seccion
de compromisos en sectores especificos” figuran consignaciones aplicables Unicamente a un
sector concreto.

4.4 Disposiciones Institucionales

Estas medidas afectan sobre todo a las consultas y a la solucion de diferencias, asi como a
la creacién de un Consejo de Servicios. Las competencias de este Consejo se definiran en
una decision ministerial.

El Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios ( AGCS , GATS en inglés) es el primer
conjunto de principios y normas convenidos de forma multilateral para regir el comercio
internacional de servicios. Consta de tres elementos: un marco general de obligaciones
fundamentales para todos los miembros de la OMC, listas nacionales de compromisos
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especificos para el acceso a los mercados y, finalmente, unos anexos que establecen
condiciones especiales aplicables a diferentes sectores.

Marco general

El Acuerdo se caracteriza por su alcance universal. Se aplica a todos los servicios de todos
los sectores, salvo los suministrados por el sector publico. También se aplica a todas las
medidas aplicables a los servicios adoptadas por todos los niveles administrativos (central,
regional, local, etc.). El Acuerdo define cuatro tipos de suministro:

e Suministro de un servicio de un Estado miembro a otro (ejemplo: llamadas telefénicas
internacionales).

e Suministro de un servicio en el territorio de un Estado miembro a un consumidor de
cualquier otro Estado miembro (ejemplo: turismo).

e Suministro de un servicio mediante presencia comercial de un Estado miembro en el
territorio de otro Estado miembro (ejemplo: servicios bancarios).

e Suministro de un servicio por personas de un Estado miembro en el territorio de
cualquier otro Estado miembro (ejemplos: proyectos de construccion, modelos de
moda, asesores).

El Acuerdo se basa en el principio de la clausula de la nacion mas favorecida (NMF), segun
la que cada Estado miembro debe otorgar incondicionalmente a los servicios y a los
proveedores de servicios de cualquier otro Estado miembro un trato no menos favorable que
el que conceda a los servicios y proveedores de cualquier otro Estado miembro. Sin embargo,
se prevén algunas excepciones en actividades de servicios especificas en el marco de una
lista de exenciones de las obligaciones NMF. Asi, cada gobierno sefiala en su lista nacional
los servicios a los que garantiza el acceso a su mercado, detallando las limitaciones que
desea mantener a dicho acceso.

Ademas, los miembros de un acuerdo de integracion econdémica estan autorizados a
liberalizar entre ellos su comercio de servicios sin tener que ampliar esta liberalizacion a los
demas miembros del AGCS, siempre que tengan una cobertura sectorial sustancial y que su
acuerdo establezca la ausencia o eliminacion, en lo esencial, de toda discriminacion.

Para garantizar la mayor transparencia posible, el Acuerdo prevé obligar a los gobiernos a
publicar todas las leyes y disposiciones pertinentes. Estas medidas se aplicaran de forma
razonable, objetiva e imparcial.

Los acuerdos bilaterales celebrados entre gobiernos, relativos al reconocimiento de titulos,
deberan estar abiertos a los demas miembros que deseen negociar su adhesién a los
mismos. Ademas, cada miembro debe asegurarse de que ningun monopolio ni proveedor
exclusivo de servicios abuse de su posicion. Asimismo, los miembros deberan consultarse
con miras a eliminar las practicas comerciales que puedan limitar la competencia.

4.5 Disposiciones Finales
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Los pagos y transferencias internacionales por transacciones corrientes referentes a
compromisos especificos contraidos con arreglo al AGCS no deberan sufrir restricciones
excepto en caso de dificultades de balanza de pagos y bajo determinadas condiciones.

Tras el fin de la Ronda Uruguay, los gobiernos acordaron proseguir las negociaciones en
cuatro sectores: telecomunicaciones de base, transportes maritimos, movimientos de
personas fisicas y servicios financieros. También deberan entablarse otras negociaciones
relativas a las subvenciones, los contratos publicos y las medidas de salvaguardia

TEMA 5 EL TLCAN
5.1 Naturaleza Juridica

El Tratado de Libre Comercio de América del Norte TLCAN conocido también por TLC o
NAFTA (por sus siglas en inglés North American Free Trade Agreement o ALENA, del
francés: "Accord de libre-échange nord-américain" ), es un bloque comercial entre Canada,
Estados Unidos y México que establece una zona de libre comercio. Entré en vigor el 1 de
enero de 1994. A diferencia de tratados o convenios similares (como el de la Unién Europea)
no establece organismos centrales de coordinacion politica o social. Existe soélo una
secretaria para administrar y ejecutar las resoluciones y mandatos que se derivan del tratado
mismo.

Los antecedentes de la integracion comercial entre los paises de Canada y los Estados
Unidos de América se remontan al ano 1965 con la firma del pacto automotor, por el cual
ambos paises se comprometieron a favorecer especificamente el comercio automotriz y de
partes automotoras. Ante este acuerdo, el gobierno mexicano comenzé el planeamiento de
un programa propio que mas tarde introduciria las industrias maquiladoras en el norte de
México. El "programa de maquiladoras", fue impulsado por el gobierno mexicano como
respuesta al cierre del programa de Braceros, por el cual se autorizaba a trabajadores
agrarios mexicanos a realizar trabajos temporales legalmente en territorio estadounidense. El
cierre del programa de Braceros acarre6 una fuerte crecida de la desocupacion en la zona
fronteriza de México razén por la cual antes de culminar el aio 1965, se puso en marcha el
nuevo programa.

Las maquiladoras son basicamente fabricas de capital extranjero (principalmente
estadounidense) ubicadas casi en su totalidad a lo largo de la frontera mexicana y se
caracterizan por la diversidad de productos que producen, abarcando desde la industria textil
hasta la quimica, pasando por componentes electronicos, maquinarias y repuestos para
automotores.

5.2 Alcance y cobertura
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Consta de un preambulo y 22 capitulos agrupados en 8 secciones, su finalidad es aumentar
la competitividad entre las empresas mexicanas, canadienses y estadounidenses. Esta
compuesta por:

Primera parte. Objetivos y Aspectos Generales. Definiciones Generales.

Segunda Parte. Comercio de Bienes. Trato Nacional y acceso de bienes al mercado,
comercio e inversion en el sector automotriz, sector textil y el vestido, reglas de origen,
procedimientos aduaneros, Energia y petroquimica basica, Sector agricola y disposiciones
zoosanitarias y fitosanitarias, salvaguardas.

Tercera Parte. Barreras Técnicas al Comercio.

Cuarta Parte. Compras al sector Publico.

Quinta Parte. Inversién y Comercio de Servicios.

Sexta Parte. Propiedad Intelectual.

Séptima Parte. Solucion de Controversias.

Los Tratados de Libre Comercio tienen como objetivo general, Crear un espacio comercial en
un contexto de integracion multinacional a través del establecimiento de una Zona de Libre
Comercio para la apertura de oportunidades externas de desarrollo. Asi como sus objetivos

especificos:

a) eliminar obstaculos al comercio y facilitar la circulacion transfronteriza de bienes y de
servicios entre los territorios de las Partes;

b) promover condiciones de competencia leal en la zona de libre comercio;
c) aumentar sustancialmente las oportunidades de inversion en los territorios de las Partes;

d) proteger y hacer valer, de manera adecuada y efectiva, los derechos de propiedad
intelectual en territorio de cada una de las Partes;

e) crear procedimientos eficaces para la aplicacion y cumplimiento de este Tratado, para su
administracion conjunta y para la solucién de controversias; y

f) establecer lineamientos para la ulterior cooperacion ftrilateral, regional y multilateral
encaminada a ampliar y mejorar los beneficios de este Tratado

Principios:

Trato de nacién mas favorecida
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Cada una de las Partes otorgara trato nacional a los bienes de otra Parte, de conformidad
con el Articulo Il del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT),
incluidas sus notas interpretativas. Para tal efecto, el Articulo Ill del GATT y sus notas
interpretativas, o cualquier disposicién equivalente de un acuerdo sucesor del que todas las
Partes sean parte, se incorporan a este Tratado y son parte integrante del mismo.

5.3 Estatutos juridicos de la zona de libre comercio

Con relacion al apego de los principios rectores el Tratado se ajusta a la constitucion nunca
la constitucién al Tratado, existen 5 temas que México no negocio: el derecho exclusivo a
explorar , explotar y refinar petréleo y gas natural; el derecho exclusivo de producir gas
artificial, petroquimica basica y sus insumos y la propiedad y el uso de los ductos, no se
contrae ninguna obligacion para garantizar el abasto de petréleo o de cualquier otro producto,
se conserva intacto el derecho del Estado para mantener el monopolio del comercio en
electricidad y de petréleo crudo, gas natural y artificial, refinados y petroquimica basica, asi
como su transporte, almacenamiento; distribucién y las ventas de primera mano ; se
conserva intacta la obligacion de Petrdleos Mexicanos y sus empresas de no celebrar
contratos por servicios u obras que otorguen porcentajes en los productos, pagos en especie
o participacion en los resultados de las explotaciones. No se permitira el establecimiento en
México de gasolineras extranjeras.

En lo que respecta a la inversion, ademas de las restricciones en energia y conforme lo
establece el articulo 28 constitucional, sélo el Estado Mexicano puede invertir en la operacion
y propiedad de sistemas de satélite y estaciones terrenas; en servicios de telegrafia y
radiotelegrafia; en la operacién, administracion y organizacion del servicio postal; en la
operacion, administracion y control del sistema ferroviario mexicano, y en la emision de
billetes y monedas.

También se mantienen reservadas a mexicanos por nacimiento las actividades profesionales
consignadas en el articulo 32 constitucional y se conserva la prohibicion a inversionistas
extranjeros para adquirir el dominio directo de tierras y aguas ubicadas en las fronteras y
litorales mexicanos, conforme a lo dispuesto en el articulo 27 constitucional.

Asi mismo, México conserva intacto su derecho soberano a tomar las medidas que considere
pertinentes, en cualquier momento, para preservar la paz, el orden publico y la seguridad
nacional.

Con el propdsito de asegurar que solo se otorgue trato arancelario preferencial a los bienes
que cumplan con las reglas de origen, y de que los importadores, exportadores y productores
de los tres paises obtengan certidumbre y simplificacién administrativa, el TLC incluye
disposiciones en materia aduanera que establecen: reglamentos uniformes que aseguraran
la aplicaciéon, administracion e interpretacion congruente de las reglas de origen; un
certificado de origen uniforme, asi como requisitos de certificacion y procedimientos a seguir
por los importadores y exportadores que reclamen trato arancelario preferencial; requisitos
de certificacion y procedimientos a seguir por los importadores y exportadores que reclamen
un trato arancelario preferencial; requisitos comunes para la contabilidad de dichos bienes;
reglas tanto para importadores y exportadores como para las autoridades aduaneras, sobre
la verificacion del origen de los bienes; resoluciones previas sobre el origen de los bienes
emitidas por la autoridad aduanera del pais al que vayan a importarse; que el pais importador
otorgue a los importadores en su territorio y a los exportadores y productores de otro pais del
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TLC, sustancialmente los mismo derechos que los otorgados para solicitar la revisién e
impugnar las determinaciones de origen y las resoluciones previas ; un grupo de trabajo
trilateral que se ocupara de modificaciones ulteriores a las reglas de origen y a los
reglamentos uniformes; y plazos especificos para la pronta solucion de controversias entre
los tres paises signatarios, en torno a reglas de origen.

El TLC se dispone a la eliminacién progresiva de todas las tasas arancelarias sobre bienes
que sean considerados provenientes de América del Norte, conforme a las reglas de origen.
Para la mayoria de los bienes, las tasas arancelarias vigentes seran eliminadas
inmediatamente, o de manera gradual, en cinco o diez etapas anuales iguales. Las tasas
aplicables a unas cuantas fracciones arancelarias correspondientes a productos sensibles,
se eliminaran en un plazo mayor hasta en quince reducciones anuales iguales. Para
propdsitos de la eliminacion, se tomaran como punto de partida las tasas vigentes al 1° de
julio de 1991 incluidas las del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) de Estados
Unidos. Se prevé la posibilidad de que los tres paises consulten y acuerden una eliminacion
arancelaria mas acelerada a la prevista.

5.4 Disposiciones para el comercio de mercancias
Objetivos:

e Abrir mercados eliminando obstaculos entre los paises
e Simplificacién y armonizacién de los regimenes aduaneros

e Caodificacién y aranceles unico en base al Sistema Generalizado de Preferencias
(SGP)

Estas disposiciones establecen las reglas relativas a los aranceles y otros cargos, asi como a
restricciones cuantitativas entre las que se encuentran cuotas, licencias y permisos y
requisitos de precios a importaciones o exportaciones que regiran al comercio de bienes.
Asimismo, mejoran y hacen mas seguro el acceso a los mercados de los bienes que se
produzcan y comercien en la regiéon de Ameérica del Norte.

Eliminacién de aranceles. En el TLC se dispone la eliminacion progresiva de todas las tasas
arancelarias sobre bienes que sean considerados provenientes de América del Norte,
conforme a las reglas de origen. Para la mayoria de los bienes, las tasas arancelarias
vigentes seran eliminadas inmediatamente, o de manera gradual, en cinco o diez etapas
anuales iguales. Las tasas aplicables a unas cuantas fracciones arancelarias
correspondientes a productos sensibles, se eliminaran en un plazo mayor hasta en quince
reducciones anuales iguales. Para propdsitos de la eliminacion, se tomaran como punto de
partida las tasas vigentes al 1° de julio de 1991, incluidas las del Arancel General
Preferencial (GPT) de Canada y las del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) de
Estados Unidos. Se prevé la posibilidad de que los tres paises consulten y acuerden una
eliminacién arancelaria mas acelerada a la prevista.

Restricciones a las importaciones y a las exportaciones. Los tres paises eliminaran las
prohibiciones y restricciones cuantitativas, tales como cuotas o permisos de importacion que
se aplican en frontera. Sin embargo, cada pais miembro se reserva el derecho de imponer
restricciones en frontera limitadas, por ejemplo, para la proteccién de la vida o la salud
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humana, animal o vegetal o del medio ambiente. Existen, ademas, reglas especiales que se
aplican a productos agropecuarios, automotrices, energia y textiles.

Devolucién de aranceles (Drawback). ElI TLC establece reglas para la devolucion de
aranceles, o programas de devolucion o exencidén de aranceles, en los materiales que sean
utilizados en la produccién de bienes que subsecuentemente se exporten a otro pais
miembro del TLC.

De conformidad con estos procedimientos, el monto de aranceles aduaneros que un pais
pueda eximir o devolver, de acuerdo con estos programas, no excedera el menor de:

los aranceles pagados o que se adeuden sobre materiales importados no originarios de la
region de Ameérica del Norte y empleados en la produccidn de un bien que después se
exporte a otro pais miembro del Tratado; o

los aranceles pagados a ese pais por concepto de la importacién de dicho bien.

Derechos de tramite aduanero. Los tres paises acordaron no aplicar nuevos cargos como los
referentes al "derechos por procesamiento de mercancias" de Estados Unidos o bienes
originarios de América del Norte. México eliminara estos derechos sobre los Estados Unidos ,
quienes también eliminaran a mas tardar en la misma fecha, los derechos de este tipo que
aplica a los bienes originarios de México. Respecto de los bienes originarios de Canada,
Estados Unidos esta reduciendo estos derechos, mismos que quedaron eliminados el 1° de
enero de 1994, segun lo dispuesto en el ALC entre Estados Unidos y Canada.

Exencién de aranceles. El TLC prohibe la adopcion de nuevos programas de exencion
arancelaria o de devolucion de aranceles, con base en requisitos de desempefio. Los
programas existentes en México se eliminaron en enero de 2001. De conformidad con las
obligaciones del ALC, Canada elimino los programas de devolucion de aranceles el 1° de
enero de 1998.

Impuestos a la exportacion. El Tratado prohibe fijar impuestos a la exportacion, excepto
cuando éstos también se apliquen a los bienes que se destinen al consumo interno. Se
prevén algunas excepciones que permitiran a México aplicar impuestos a la exportacion para
hacer frente a una escasez grave de alimentos y de bienes de consumo.

Otras medidas relacionadas con la exportacion. Cuando un pais miembro del TLC imponga
una restriccion a la importacién de un producto:

no debera reducir la proporcién de la oferta total de ese producto que se ponga a disposicion
de los otro paises miembros del TLC por debajo del nivel existente durante lo tres afos
anteriores u otro periodo acordado;

no debera imponer un precio mayor en las exportaciones a otro pais miembro del TLC que el
precio interno; o

no debera entorpecer los canales normales de suministros.

Con base en una reserva estipulada por México, estas obligaciones no se aplican entre
México y los otros paises miembros del TLC.

Libre exportacién temporal de bienes. El Tratado permite a las personas de negocios sujetas
a las disposiciones sobre entrada temporal del TLC, introducir a territorio de los paises
miembros, sin pago de arancel y por un periodo limitado, equipo profesional e instrumentos
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de trabajo. Estas reglas se aplicaran también a la importacion de muestras comerciales, de
cierta clase de peliculas publicitarias y a los bienes que se importen con fines deportivos, de
exhibicién y demostracién.

Marcado de pais de origen. Se establecen principio y reglas para el marcado de pais de
origen. Estas disposiciones tienen como objetivo reducir costos innecesarios y facilitar el flujo
comercial dentro de la region, asegurando ademas que los compradores obtengan
informacion precisa sobre el pais de origen de los bienes.

Bebidas alcohdlicas — productos distintivos. Los tres paises han convenido proteger como
productos distintivos el tequila, al mezcal, al Canadian whiskey, al Bourbon whiskey y al
Tennesse whiskey.

Textiles y prendas de vestir.

Esta seccién contiene reglas especiales para el comercio de fibras, hilos, textiles y prendas
de vestir en el mercado de América del Norte, las disposiciones del Tratado relativas a
textiles y prendas de vestir prevaleceran sobre las del Acuerdo Multifibras y otros convenios
internacionales sobre comercio de productos textiles de los cuales los paises contratantes
del TLC sean miembros.

Eliminacion de barreras arancelarias y no arancelarias.

Los tres paises eliminaran de manera inmediata o gradual, en un periodo maximo de diez
afos, sus tasas arancelarias para productos para productos textiles y del vestido producidas
en América del Norte que cumplan con las reglas de origen establecidas en el Tratado.
Ademas, Estado Unidos eliminara inmediatamente la cuotas de importacion para lo
productos mexicanos de este tipo, y en forma gradual para los productos manufacturados en
México que no cumplan con la Regla de Origen. Ningun pais podra introducir cuotas nuevas,
excepto de conformidad con las disposiciones especificas sobre salvaguardas.

Salvaguardas

Si durante el periodo de transicion, los productores de textiles y prendas de vestir enfrentan
dafos graves a causa del aumento en las importaciones de productos provenientes de otro
pais miembro del TLC, el pais importador podra, para proporcionar alivio temporal a esa
industria, elevar las tasas arancelarias o, con excepcion del comercio entre Canada y Estado
Unidos, imponer cuotas a las importaciones con apego a disposiciones especificas. En el
caso de bienes que satisfagan las reglas de origen del TLC, el pais importador s6lo podra
adoptar salvaguardas arancelarias.

e Abrir mercados eliminando obstaculos entre los paises

e Simplificacion y armonizacion de los regimenes aduaneros

e Codificacion y aranceles unico en base al Sistema Generalizado de Preferencias
(SGP)

Disposiciones para el comercio de servicios
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TLC establece un enfoque integral sustentado en principios sobre las disposiciones
gubernamentales que regulan la prestacion de servicios financieros. Los preceptos de esta
seccidon se aplican a las medidas que afectan la prestacion de servicios por instituciones
financieras de banca, seguros, valores, y otros servicios financieros. Adicionalmente, cada
pais define sus compromisos especificos de liberalizacion, los periodos de transicion para
apegarse a los principios acordados y algunas reservas a dichos principios.

Principios
Presencia comercial y operaciones transfronterizas.

Conforme al Tratado, los proveedores de servicios financieros de un pais miembro del TLC
podran establecerse en otro de los paises signatarios para realizar operaciones de banca,
seguros, valores, y otro tipo de servicios que el pais anfitrion determine sean de naturaleza
financiera. Cada pais permitira a sus residentes adquirir servicios financieros en territorio de
otro pais, y no podra imponer restricciones a las operaciones transfronterizas en ningun
sector financiero, adicionales a las restricciones ya existentes, salvo que el pais haya
excluido especificamente a algun sector de esta obligacion.

Trato no discriminatorio.

Cada pais debera otorgar trato nacional, referido este como trato respecto a las
oportunidades para competir, asi como trato de nacion mas favorecida a los prestadores de
servicios financieros que operen en su territorio. Se considera que una medida otorga
igualdad de oportunidades para competir cuando no coloca en desventaja a los prestadores
de servicios financieros de otro pais respecto de los nacionales.

Procedimientos de transparencia.

Para procesar las solicitudes de operaciéon en sus respectivos mercados financieros, cada
pais:

informara a las personas interesadas los requisitos necesarios para establecerse;

a peticion del interesado, proporcionara informacion relativa a la situacion del tramite de la
solicitud;

emitira, en la medida de lo posible, su resolucion administrativa sobre la solicitud de
operacion, en un plazo no mayor a 120 dias,;

publicara las medidas de aplicaciéon general a mas tardar en el momento en que entren en
vigor y, cuando sea posible, ofrecera a los interesados la oportunidad de hacer
observaciones sobre las medidas o disposiciones financieras que se proponga adoptar; y

establecera uno o mas centros de informacién donde se pueda responder a preguntas
relativas a las disposiciones aplicables sobre el sector servicios financieros

5.6. Procedimientos de soluciéon de controversias

Esta seccidn establece las instituciones responsables de la aplicacion del Tratado, y busca
asegurar su administracion conjunta asi como la prevencién y solucion de controversias
derivadas de la interpretacion y aplicacion del TLC.
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Comision de Comercio. La institucion central del Tratado sera la Comisién de Comercio,
integrada por ministros o funcionarios a nivel de gabinete que sean designados por cada pais.
Esta Comision tendra sesiones anuales, pero su trabajo cotidiano lo llevaran a cabo
funcionarios de los tres gobiernos que participen en los diversos comités y grupos de trabajo
establecidos a lo largo del Tratado. Tales comités y grupos operaran por consenso.

Secretariado. El TLC establece un Secretariado para apoyar a la Comision, asi como a otros
grupos secundarios y tribunales para la solucién de controversias. El apoyo administrativo y
técnico del Secretariado permitira a la Comisién asegurar la administracion conjunta y
efectiva de la zona de libre comercio.

Procedimientos para la solucién de controversias. El Tratado crea procedimientos efectivos y
expeditos para la solucion de controversias.

Consultas. Siempre que surja un asunto que pudiere afectar los derechos de un pais
derivados de este Tratado, el gobierno de ese pais podra solicitar consultas a los otros
gobiernos involucrados, los cuales deben atender con prontitud la solicitud. EI TLC concede
prioridad a la conciliacion como forma de resolver una controversia. El tercer pais tiene
derecho a participar en las consultas entre dos paises 0 a iniciar consultas por su cuenta.

Funciones de la Comision de Comercio. Si las consultas no resuelven el asunto dentro de un
plazo de 30 a 45 dias, cualquier pais podra convocar a la Comisiéon de Comercio a una
reunion plenaria. Esta procurara una solucion pronta mediante el uso de buenos oficios,
mediacion, conciliacion, u otros medios alternativos que diriman litigios.

Inicio de procedimientos ante tribunales. Si después de la intervencién de la Comision de
Comercio no se logra una resolucion mutuamente satisfactoria, cualquier pais involucrado
podra solicitar el establecimiento de un tribunal que considere la controversia.

Seleccién del foro

En caso de que una controversia pueda someterse tanto a instancias previstas por el GATT
como a las que instituye el TLC, el pais demandante podra elegir entre cualquiera de los dos
foros. Si el tercer pais desea someter el asunto ante un foro distinto, los dos paises que
actuen como demandantes en la controversia consultaran para llegar a un acuerdo sobre un
foro unico. Si estos paises no llegaran a un arreglo, normalmente el procedimiento de
solucién de controversias se llevara a cabo ante un tribunal arbitral establecido segun las
disposiciones del Tratado. Una vez seleccionado el foro, éste sera excluyente del otro.

Si una controversia se finca en cuestiones relativas a medidas de normalizacion en materia
de medio ambiente, seguridad, salud o conservacion, o si surge por la aplicacién de
convenios ambientales especificos, el pais demandado podra elegir que la controversia se
someta a un tribunal establecido conforme al TLC. Estas reglas también contemplan
procedimientos para conocer de controversias sobre asuntos cubiertos por el ALC entre
Canada y Estados Unidos.

Procedimientos de los tribunales

Si el pais demandante decide que el asunto se lleve a cabo mediante los procedimientos del
TLC, puede solicitar el establecimiento de un tribunal arbitral. El tercer pais también podra
participar como pais reclamante, o limitarse a presentar a comunicaciones orales y escritas.
Los tribunales tendran a su cargo presentar conclusiones de hechos y determinar si la accion
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impugnada es incompatible con las obligaciones derivadas del TLC y puede hacer
recomendaciones para la solucion de la controversia.

Los tribunales se integraran por cinco miembros quienes seran elegidos normalmente de una
lista acordada trilateralmente, integrada por expertos, en materia juridica y comercial u otras
areas relevantes, originarios de cualquier pais, inclusive de un pais no miembro del TLC. El
Tratado prevé una lista especial de expertos para el caso de controversias en materia de
servicios financieros.

Para asegurar la imparcialidad del tribunal, los miembros que lo integren se seleccionaran
mediante un proceso de "seleccion inversa": el presidente sera seleccionado primeramente,
por acuerdo entre los paises contendientes y, a falta de acuerdo, por un lado de la
controversia, elegido por sorteo. El presidente no podra ser ciudadano del lado que realice la
seleccién, pero podra ser ciudadano de un pais no miembro del TLC. Luego, cada lado
debera seleccionar dos integrantes adicionales que sean ciudadanos del otro pais o paises
del lado contrario. Cuando una persona que no esté incluida en la lista de miembros
trilateralmente acordada sea seleccionada para integrar un tribunal, cualquier pais
contendiente podra ejercer una recusacion sin expresion de causa contra tal persona.

Las reglas procesales, que la Comision desarrollard con mayor detalle, permitiran presentar
comunicaciones escritas y replicas, y otorgaran el derecho a, cuando menos, una audiencia.
Para asegurar una pronta resolucion de los conflictos, las reglas procesales establecen
plazos estrictos. Un procedimiento especial permitira que comités de revisién cientifica
apoyen a los tribunales sobre cuestiones de hecho relativas al medio ambiente, normas
técnicas y otros asuntos cientificos pertinentes.

El tribunal debera presentar un informe preliminar con caracter confidencial a los paises
contendientes, dentro de un plazo de 90 dias a partir de la seleccidn de sus miembros, salvo
que los paises en conflicto acuerden otra cosa. Estos, a su vez, tendran 14 dias para
comunicar al tribunal sus comentarios respecto del informe. El tribunal presentara el informe
final a los paises contendientes en un plazo de 30 dias a partir de la fecha en que se
presentd el informe preliminar, y sera turnado a la Comisién, la cual generalmente lo
publicara.

Puesta en practica e incumplimiento

A partir de la fecha en que se haya recibido el informe del tribunal, los paises contendientes
deberan acordar la soluciéon de la controversia, la cual normalmente se apegara a las
recomendaciones del tribunal. Si el tribunal determina que el pais demandado ha actuado de
manera incompatible con sus obligaciones conforme al TLC y los paises contendientes no
llegan a un acuerdo dentro de 30 dias u otro plazo mutuamente acordado luego de la
recomendacion, el pais demandante podra suspender la aplicacion de ventajas equivalentes
hasta que se resuelva el asunto. Cualquier pais que considere excesiva la represalia tendra
el derecho de someter el asunto a un tribunal para obtener una resolucion.

Métodos alternativos para la solucién de controversias comerciales privadas.

En el apartado de inversion se encuentran disposiciones especiales que contemplan el
recurso al arbitraje internacional para controversias entre inversionistas y paises miembros
del TLC. Los paises del TLC, ademas, alentaran y facilitaran el uso de métodos alternativos
para la solucidén de controversias comerciales internacionales entre particulares de la zona de
libre comercio, y aseguraran la ejecucion de los compromisos y de las sentencias arbitrales.
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El Tratado preveé el establecimiento de un comité consultivo sobre métodos alternativos para
la solucidn de esas controversias.

Administracion de disposiciones legales

Estas reglas estan disefiadas para asegurar que las leyes, reglamentaciones y otras medidas
que afecten a comerciantes e inversionistas sean accesibles y se administren por
funcionarios de los tres paises con imparcialidad y de conformidad con los principios de
legalidad. Los tres paises dispondran conforme a su derecho, la revisibn administrativa o
judicial independiente con relacién a asuntos contemplados por el Tratado.

Las disposiciones sobre notificacion e intercambio de informaciéon daran a cada gobierno la
oportunidad de consultar cualquier accién adoptada por cualquier pais que pudiera afectar la
operacion del Tratado y estan disefiadas para apoyar a los paises del TLC a evitar o reducir
las posibles controversias.

Puntos de enlace

Cada pais designara un punto de enlace para facilitar la comunicacion entre los paises del
TLC.

Excepciones

El TLC incluye disposiciones que aseguran que el Tratado no restrinja la capacidad de un
pais para proteger sus intereses nacionales.

5.7Reglas de origen

Las Normas de Origen determinan el porcentaje maximo de materias primas e insumos
extranjeros incluidos en la fabricacion de un producto de exportacion. El origen de las
mercancias condiciona el tratamiento arancelario que se dé a las mismas en el momento de
su importacién. Asi, el mismo producto, dependiendo de su origen, pagara unos derechos
aduaneros u otros mas reducidos, en virtud de los convenios suscritos con paises de su area
de”.

El certificado de origen es un documento en formato oficial, mediante el cual se certifica que
el bien exportado es originario del pais al haber cumplido con las normas de origen
establecidas en los acuerdos suscritos por las partes de un acuerdo de Tratado de libre
comercio.

En la creacion del Certificado, se define escrupulosamente el concepto de producto originario
(reglas de mercado); los requerimientos territoriales y de transporte; la prueba de origen a
través de un certificado expedido por autoridades aduaneras de ambas partes; la declaracion
del proveedor; la documentacion de soporte; la asistencia mutua en materia aduanera, tanto
en la administracion del procedimiento, como en casos de duda de la validez del certificado;
las sanciones y el Comité de Reglas de Origen que monitorea y administra el protocolo.

El certificado de origen se expide a solicitud del interesado. La tramitacién se realiza en las
Camaras sectoriales ante las que el exportador aporta la prueba documental de que la
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mercancia que se detalla ha sido producida o manufacturada en el pais que se cita y
posteriormente se entrega a la Secretaria de Economia para su autorizacion.

Sin embargo, las posibilidades que da Internet y a solicitud de la contraparte, la operacién se
realiza via digital. Mediante la seguridad que nos proporcionan los Certificados Digitales, es
posible rellenar desde la empresa, la solicitud del Certificado de Origen y enviarlo
telematicamente a la Secretaria de Economia. Una vez que la Secretaria reciba los datos
procedera a su verificaciéon y a la impresion y firma del Certificado de Origen en los
formularios oficiales.

6.PRACTICAS DESLEALES DE COMERCIO INTERNACIONAL

6.1 Concepto

Las practicas desleales son conductas realizadas por empresas productoras situadas en el
extranjero al vender determinadas mercancias a importadores ubicados en el territorio
nacional en condiciones de discriminacién de precios, es decir, a un precio de exportacion
inferior a su valor normal en el caso del dumping, o bien con el beneficio que otorga un
gobierno extranjero, sus organismos publicos o mixtos, o sus entidades, directa o
indirectamente, a los productores, transformadores, comercializadores o exportadores de
mercancias, para fortalecer inequitativamente su posicibn competitiva internacional. Sus
efectos causan dafio a la produccion nacional de mercancias idénticas o similares a las de
importacion.

6.2 El dumping y el subsidio

El dumping es una practica desleal del comercio internacional que consiste en que un
producto sea introducido en el mercado de otro pais a un precio inferior a su valor en el pais
de origen, en el curso de operaciones comerciales normales. A partir de esta definicion, es
necesario explicar cada uno de los conceptos que la integran, a saber: precio de exportacion,
valor normal y operaciones comerciales normales.

El precio de exportacion es el efectivamente pagado o a ser pagado en una venta, comercio
o intercambio, relacionados con la entrada del producto en México. La comparacién entre el
precio de exportacion y el valor normal, debe ser equitativa, por lo que los precios se deben
comparar en un mismo nivel comercial, preferentemente en el nivel ex-fabrica y sobre
operaciones realizadas en fechas lo mas proximas posibles. Cuando fuera necesario, pueden
realizarse promedios ponderados o aplicar técnicas de muestreo, o también se pueden
practicar ajustes que contemplen las diferencias en las condiciones generales de la venta,
como, por ejemplo, en el tratamiento tributario, en la tasa de cambio, en diferencias fisicas
del producto, en descuentos por cantidad, en diferencias en la financiacion de la venta y en la
provision de garantias y de asistencia técnica.

Ahora bien, ¢qué entendemos por “valor normal®? Se denomina valor normal al precio
pagado, o por ser pagado, por un producto similar al importado, cuando éste es vendido en el

25



mercado interno del pais de origen o de exportacion, en el curso de operaciones comerciales
normales. Y una venta ha sido hecha en el curso de operaciones comerciales normales
cuando concuren alguna de las siguientes situaciones:

a) Cuando el precio no esté afectado por la existencia de relaciones societarias, entre las
empresas vendedora y compradora, que permitan presuponer la existencia de un precio de
transferencia que pueda ser distinto del establecido en una operacion entre partes
independientes.

b) Cuando se trate de ventas realizadas a precios que no estén debajo de los costos de
produccion, variables y fijos, durante periodos mayores a seis meses, de modo que se
puedan recuperar todos los costos dentro de un plazo razonable.

Cuando no se puede considerar que una transaccion ha sido realizada en el curso de
operaciones comerciales normales, se puede utilizar como sustituto del valor normal el precio
al que el pais exportador le vende a un tercer pais, distinto de la Argentina, o se puede
utilizar también el método de reconstruccién de valor. Este consiste en reconstruir el precio
sobre la base de los costos de produccion mas la porcion correspondiente al producto de los
gastos de administracion, comercializacién y generales de la empresa, al que se adiciona
una ganancia normal para la actividad correspondiente.

El dumping no debe ser confundido con el subsidio, que se configura cuando se dan alguna
de estas dos situaciones:

a) Un pais exportador o un organismo publico de un pais exportador esta efectuando una
contribucion financiera a un productor, de modo tal que le representa un beneficio que le
permite exportar a un precio menor.

b) Un gobierno induce a una entidad privada a proveer esos beneficios a los productores
exportadores.

Las diferencias entre el dumping y el subsidio radican en que mientras el dumping parte de
una decision de una empresa, la subvencidn, tienen su origen en una decision de gobierno,
la que puede estar motivada por diversas razones.

6.3 Daino ala Produccion nacional y la relaciéon causal

El dumping con el que entran los productos del exterior, puede llegar a dafar a la industria
nacional productora de un bien similar al que ingresa. Entonces, si se llegaran a probar estos
tres extremos, es decir, la existencia de dumping, de dafio y de relacion de causalidad entre
estos dos elementos, los productores nacionales tienen a su alcance un mecanismo de
resguardo: lograr que se impongan derechos antidumping a los productos que ingresan en
tales condiciones.

El daiho
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Conforme el Acuerdo Relativo a la Aplicacion del Articulo VI del Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT)[1], el que junto con la ley 24.425, y los decretos
766/94 y 1326/98 constituyen el marco legal de las investigaciones que persiguen la
imposicion de derechos antidumping, “dafio” es tanto un dafo importante existente o una
amenaza de dafno real e inminente, como también un retraso sensible en la creacion de una
rama de la produccion nacional. No cualquier dafio es suficiente para justificar la imposicion
de medidas: segun el Acuerdo la determinacion de dafio debera estar fundamentada en
hechos e informacion objetiva y no en meras conjeturas o posibilidades remotas, por lo que
se debera realizar un examen minucioso de:

a) el volumen de las importaciones con dumping o subvencién y su impacto sobre los precios
de un producto similar en el mercado interno, y

b) los efectos consiguientes de esas importaciones sobre los productores locales de un
producto similar.

A efectos de determinar si existe dafo, el Acuerdo establece la necesidad de analizar una
serie de indicadores de dafo, que son: precios internos; disminucion real y potencial de las
ventas; existencias; produccion; empleo; salarios; capacidad instalada; utilizacion de la
capacidad instalada; crecimiento; productividad; participacion en el mercado; efectos
negativos sobre flujo de caja; utilidades; rendimiento de las inversiones; inversion y
capacidad para reunir capital. Segun el propio Acuerdo, “esta enumeracion no es exhaustiva,
y ninguno de estos factores aisladamente ni varios de ellos juntos bastaran necesariamente
para obtener una orientacion decisiva”.

Autoridades de aplicacion

En el orden nacional son autoridades de aplicacion de la normativa sehalada, la Secretaria
de Economia (SE) organismos que le corresponde el analisis de la existencia de dumping,
mientras que la Unidad de Practicas al Comercio Internacional (UPCI) es la autoridad
encargada de la investigacion en materia de determinacion del dafio causado a la produccién
nacional por importaciones en condiciones de competencia desleal.

Un derecho antidumping solo puede establecerse luego de efectuada una investigaciéon en la
que se compruebe la existencia de los tres elementos precedentemente sefialados, es decir,
el dumping, el dafio y la relacién de causalidad, y en la que se hubiera dado a las partes
intervinientes-productores nacionales, extranjeros e importadores, amplio derecho de
defender sus intereses a través de una investigacidn minuciosa en la que se hubiera
verificado la informacion proporcionada y resguardado la confidencialidad de los datos
suministrados por las empresas.

El procedimiento
El procedimiento comienza con la presentacion de la solicitud de investigacion, efectuada por
la rama de la produccién nacional que se considere afectada por el supuesto dumping, la que

debe acreditar su personeria juridica y presentar evidencias suficientes de la existencia de
dumping y de daino, asi como de la relacion de causalidad entre ambos. A tal efecto, se ha
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previsto el llenado de determinados formularios e instrucciones prescriptos por las
autoridades de aplicacion. La peticion debe ser presentada ante la SE y existe la posibilidad
de que los interesados realicen consultas previas a la presentacion, dirigiéndose a la SE por
temas relacionados con la existencia de dumping y a la UPCI, por cuestiones relativas a la
prueba del dano.

Una vez recibida la peticion, tanto la SE como la UPCI analizan la inexistencia de errores u
omisiones, resolviendo acerca de su admisibilidad. Si la solicitud es aceptada, la UPCI remite
un informe a la SE acerca de la existencia de un producto similar nacional, y la SE, a partir
de la fecha de recepciéon de este informe, se expide acerca de la representatividad del
solicitante.

A partir de la recepcién por parte de la SE del informe acerca de la existencia de un producto
similar nacional, se pone en marcha el procedimiento tendiente a la apertura de la
investigacion. Este procedimiento consiste en que ambos organismos, en el ambito de sus
respectivas competencias y exclusivamente sobre |la base de informaciéon proporcionada por
los peticionantes y por fuentes oficiales examinen la exactitud y pertinencia de las pruebas
presentadas, para determinar si son suficientes para justificar la iniciacion de una
investigacion e informen, dentro de los treinta y cinco dias habiles, al Secretario de Economia

Efectuados estos informes, la UPCI debe elaborar, en un plazo maximo de tres dias, el
informe de Relacion de Causalidad, el que se eleva al Secretario de Comercio.

A su vez, la SE, una vez recibida la copia del informe de Relaciéon de Causalidad y en un
plazo de cinco dias habiles, eleva al Secretario de Economia, su recomendacién acerca de la
apertura de la investigacion.

El Secretario de Economia, una vez recibidos los informes de ambos organismos, dentro del
plazo de diez dias habiles, resuelve acerca de la procedencia o improcedencia de la apertura
de investigacion. En el primer caso, se publica la resolucién de apertura en el Diario Oficial
de la Federacion (DOF)

Con posterioridad a la publicacion de la resolucién de inicio de la investigacion en el DOF, la
UPCI envian cuestionarios a todos los interesados, es decir, a la peticionante, a otros
productores nacionales, a productores extranjeros y a importadores. Con las respuestas de
estos formularios y la evidencia disponible, la UPCI efectia un informe preliminar de
existencia de dumping, mientras que la UPCI realiza una determinacion preliminar de dafo y
un informe de relacion de causalidad, a efectos de informar al Secretario de Economia .

a) Si la investigacién debe continuar, con la aplicacion de medidas provisionales, cuyo
presupuesto es evitar que se produzca un dafio a la produccion nacional durante la
investigacion;

b) Si la investigacion debe continuar, sin aplicacion de medidas preliminares;

c) Si se debe cerrar la investigacion, ante la inexistencia de dumping, dafio o relacién de
causalidad.
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Estos informes deben ser elevados por la al Secretario de Economia en un plazo maximo de
cuatro meses a partir de la apertura de la investigacion.

Durante el desarrollo de la investigacion, se llevan a cabo audiencias publicas y privadas,
reuniones con las partes y verificaciones de la informacién aportada.

La investigacion debe completarse normalmente dentro de los doce meses siguientes a la
fecha de su inicio. Este plazo puede prorrogarse a un maximo de dieciocho meses, cuando la
complejidad del caso asi lo requiera.

Las medidas tienen una duracién maxima de cinco afos, con revisiones anuales, y pueden
aplicarse retroactivamente al periodo en que se hayan aplicado medidas provisionales,
siempre que se cumplan los requisitos establecidos en la legislacion vigente.

6.4 Las cuotas compensatorias

Conforme a la Ley de Comercio Exterior, el marco juridico para las cuotas compensatorias
es:

Articulo 62.- Corresponde a la Secretaria determinar las cuotas compensatorias, las cuales
seran equivalentes, en el caso de discriminacion de precios, a la diferencia entre el valor
normal y el precio de exportacién; y en el caso de subvenciones, al monto del beneficio.

Las cuotas compensatorias podran ser menores al margen de discriminacién de precios o al
monto de la subvencién siempre y cuando sean suficientes para desalentar la importacién de
mercancias en condiciones de practicas desleales de comercio internacional.

Articulo 63.- Las cuotas compensatorias seran consideradas como aprovechamientos en los
términos del articulo 3. del Cadigo Fiscal de la Federacién.

Articulo 64.- La Secretaria calculara margenes individuales de discriminacién de precios o
de subvenciones para aquellas productoras extranjeras que aporten la informacion suficiente
para ello; dichos margenes individuales serviran de base para la determinacién de cuotas
compensatorias especificas.

La Secretaria determinara una cuota compensatoria con base en el margen de
discriminacion de precios o de subvenciones mas alto obtenido con base en los hechos de
que se tenga conocimiento, en los siguientes casos:

I. Cuando los productores no comparezcan en la investigacion; o
[I. Cuando los productores no presenten la informacion requerida en tiempo y forma,
entorpezcan significativamente la investigacion, o presenten informacion o pruebas

incompletas, incorrectas o que no provengan de sus registros contables, lo cual no permita la
determinacién de un margen individual de discriminacidn de precios o de subvenciones; o
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[lIl. Cuando los productores no hayan realizado exportaciones del producto objeto de
investigacion durante el periodo investigado.

Se entendera por los hechos de que se tenga conocimiento, los acreditados mediante las
pruebas y datos aportados en tiempo y forma por las partes interesadas, sus coadyuvantes,
asi como por la informacion obtenida por la autoridad investigadora.

Articulo 65.- La Secretaria de Hacienda y Crédito Publico procedera al cobro de las cuotas
compensatorias provisionales y definitivas. Dicha dependencia podra aceptar las garantias
constituidas conforme al Coddigo Fiscal de la Federacion, tratdndose de cuotas
compensatorias provisionales.

Si en la resolucion final se confirma la cuota compensatoria provisional, se requerira el pago
de dicha cuota o, en su defecto, se haran efectivas las garantias que se hubieren otorgado.
Si en dicha resolucion se modificd o revocd la cuota, se procedera a cancelar o modificar
dichas garantias o, en su caso, a devolver, con los intereses correspondientes, las
cantidades que se hubieren enterado por dicho concepto o la diferencia respectiva.

Articulo 66.- Los importadores de una mercancia idéntica o similar a aquélla por la que deba
pagarse una cuota compensatoria provisional o definitiva no estaran obligados a pagarla si
prueban que el pais de origen o procedencia es distinto al de las mercancias sujetas a cuota
compensatoria.

Articulo 67.- Las cuotas compensatorias definitivas estaran vigentes durante el tiempo y en
la medida necesarios para contrarrestar el dafio a la rama de produccién nacional.

Articulo 68.- Las cuotas compensatorias definitivas deberan revisarse anualmente a peticién
de parte o en cualquier tiempo de oficio por la Secretaria, al igual que las importaciones
provenientes de productoras a quienes en la investigacion no se les haya determinado un
margen de discriminacion de precios o de subvenciones positivo.

En todo caso, las resoluciones que declaren el inicio y la conclusién de la revision deberan
notificarse a las partes interesadas de que se tenga conocimiento y publicarse en el Diario
Oficial de la Federacion. En el procedimiento de revision las partes interesadas tendran
participacion y podran asumir los compromisos a que se refiere el articulo 72 de esta Ley.

Las resoluciones correspondientes que confirmen, modifiquen o revoquen cuotas
compensatorias definitivas tendran también el caracter de resoluciones finales y se
someteran previamente a la opinién de la Comisién.

La solicitante de una revision debera demostrar ante la Secretaria que el volumen de las
exportaciones realizadas a México durante el periodo de revision es representativo.

Articulo 69.- Cuando las cuotas compensatorias definitivas se hayan impuesto para
contrarrestar la amenaza de dafo causada por importaciones en condiciones de
discriminacion de precios o subvencion, la revision debera incluir, en su caso, una evaluacion
de la inversion que sin la cuota compensatoria no hubiera sido factiblemente realizada. La
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cuota compensatoria podra ser revocada por la Secretaria en caso de que la inversion
proyectada no se haya efectuado.

Articulo 70.- Las cuotas compensatorias definitivas se eliminaran en un plazo de cinco afios,
contados a partir de su entrada en vigor, a menos que antes de concluir dicho plazo la
Secretaria haya iniciado:

I. Un procedimiento de revision anual a solicitud de parte interesada o de oficio, en el que se
analice tanto la discriminacion de precios o monto de las subvenciones, como el dafo.

[I. Un examen de vigencia de cuota compensatoria de oficio, para determinar si la supresién
de la cuota compensatoria daria lugar a la continuacion o repeticion de la practica desleal.

En caso de que no se haya iniciado alguno de estos procedimientos, la Secretaria debera
publicar en el Diario Oficial de la Federacion un aviso sobre la eliminacion de dicha cuota, el
cual debera notificar a las partes interesadas de que tenga conocimiento.

Articulo 70 A.- La Secretaria publicara en el Diario Oficial de la Federacion un aviso sobre la
préxima expiracion de la vigencia de cuotas compensatorias, al menos 45 dias anteriores a
su vencimiento, el cual se debera notificar a los productores nacionales de que se tenga
conocimiento.

Articulo 70 B.- Para que la Secretaria inicie de oficio un examen de vigencia de cuotas
compensatorias, uno o varios productores deberan expresar por escrito a la Secretaria su
interés de que se inicie dicho examen, y presentar una propuesta de periodo de examen de 6
meses a un afo comprendido en el tiempo de vigencia de la cuota compensatoria, al menos
25 dias antes del término de la vigencia de la misma.

Articulo 71.- No estan sujetas al pago de cuota compensatoria o medida de salvaguarda, las
siguientes mercancias:

I. Los equipajes de pasajeros en viajes internacionales;

. Los menajes de casa pertenecientes a inmigrantes y a nacionales repatriados o
deportados, que los mismos hayan usado durante su residencia en el extranjero;

[ll. Las que importen los residentes de la franja fronteriza para su consumo personal;

IV. Las que sean donadas para ser destinadas a fines culturales, de ensefianza, de
investigacion, de salud publica o de servicio social, que importen organismos publicos, asi
como personas morales no contribuyentes autorizadas para recibir donativos deducibles en
el impuesto sobre la renta, siempre que formen parte de su patrimonio, previa autorizacion de
la Secretaria, y

V. Las demas que autorice la Secretaria.

En los supuestos de las fracciones | a lll se atendera a lo previsto en la legislacion aduanera.
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6.5 Naturaleza juridica
Papel del presidente de un tribunal arbitral

El éxito del arbitraje depende de una buena conduccion y gran parte de la conduccion del
arbitraje recae en el presidente del tribunal arbitral. El articulo 38.2 del Reglamento de
Arbitraje de CANACO establece que en lo que se refiere a cuestiones de procedimiento, si no
hubiere mayoria, o si el tribunal arbitral hubiese autorizado al presidente a hacerlo, éste
puede decidir por si solo, a reserva de una eventual revision de sus coarbitros.

2. Acta de mision

En términos del articulo 18 del Reglamento de Arbitraje de la Camara de Comercio
Internacional, el tribunal arbitral debe elaborar, con base en los documentos de las partes y
teniendo en cuenta las ultimas alegaciones de éstas, un documento que precise su mision y
en donde se fijen las pretensiones de las partes y los puntos litigiosos a resolver. Conforme
al articulo 19 de dicho Reglamento, una vez firmada el acta de mision, las partes no pueden
formular nuevas demandas, que estén fuera de los limites de ésta, salvo que el tribunal
arbitral lo autorice. Asi, el acta de mision fija la controversia y determina los puntos que el
tribunal arbitral debe resolver, lo que no es un medio para que las partes modifiquen sus
reclamaciones.

En su articulo 25, estipula que en el curso de las actuaciones, cualquiera de las partes puede
modificar o complementar su demanda o contestacién, a menos que el tribunal arbitral
considere que no corresponde permitir esa modificacion en razén de la demora con que se
hubiere hecho, el perjuicio que se pudiere causar a lo otra parte o cualesquiera otras
circunstancias. Sin embargo, una demanda no puede modificarse de manera tal que la
demanda modificada quede excluida del campo de aplicacion del acuerdo de arbitraje.

La inquietud planteada en este tépico surge por la diferencia que hay con el procedimiento
judicial. La formacién procesalista puede llevar a pensar que una cuestion debe resolverse tal
cual se planteé en el acta de mision, sin embargo en materia de arbitraje esto no es asi,
puesto que se trata de un procedimiento flexible.

Es por la flexibilidad del arbitraje que, si después de intercambiar escritos las partes se
dan cuenta de que algunos temas no estan controvertidos, pueden modificar o replantear sus
pretensiones.

3. Responsabilidad.
Varios reglamentos de arbitraje contienen disposiciones que establecen que los arbitros no
son responsables para con las partes; la responsabilidad puede ser civil o penal, y la

responsabilidad civil proveniente de dolo no es renunciable. La estipulacion de que los
arbitros no son responsables, se incluye en los reglamentos de arbitraje para evitar que la
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parte desfavorecida en el laudo, inicie acciones en contra de los arbitros. Por ejemplo, el
articulo 6 del Reglamento de Arbitraje de la CANACO establece que los arbitros, no son
responsables frente a persona alguna, de hecho, actos u omisiones relacionadas con el
arbitraje.

Se mencionaron los siguientes casos en los que los arbitros podrian ser considerados
responsables:
(i) si el laudo es anulado por un defecto procesal atribuible al arbitro y este se
niega a dictar un nuevo laudo, podria ser considerado responsable;
(i) si el arbitro renuncia al cargo sin causa justificada; (iii) si el arbitro actué
corruptamente.

La responsabilidad del arbitro no es por el resultado del laudo, contrario a los intereses de la
parte perjudicada, sino por el deber que tiene de actuar correctamente. Un arbitro no puede
ser demandado por una parte soélo porque el laudo no la favorecio.

4. Participacion del arbitro en el procedimiento de nulidad.

Ya que la nulidad de éste lo perjudica. Sin embargo, otros consideran que el arbitro no tiene
interés juridico, por lo que no debe ser llamado a juicio.

En los casos en que el arbitro es llamado a juicio, debe ser muy cuidadoso en cuanto a
su conducta procesal.

5. Discovery.

En el arbitraje no hay “disovery”; este es un término de derecho procesal del “common law” y
el arbitraje se rige por sus propias normas procesales. Lo que puede haber en el arbitraje es
la presentacion o intercambio de documentos, a solicitud de la otra parte o del tribunal arbitral.

Es peligroso utilizar el término “discovery”, ya que tiene significados diferentes en las
distintas legislaciones del “‘common law”, sin embargo, en general se entiende como la
solicitud de documentos en poder de la otra parte. Ademas, los abogados de formacion
civilista no estan familiarizados con el “discovery”. Por ello se recomienda que las partes y los
arbitros se refieran a este procedimiento como la presentacién de documentos en poder de la
otra parte y que fijen las reglas conforme a las cuales se realizara, para evitar problemas
practicos. Incluso es mejor usar la expresion “intercambio de informacion.”

El tribunal arbitral puede exigir que las partes se intercambien informacion. El articulo 29.3
del Reglamento de CANACO, da poder a los arbitros para que en cualquier momento de las
actuaciones, puedan ordenar que las partes presenten documentos u otras pruebas.

Al respecto se recordd que el arbitraje es un procedimiento flexible, que se ajusta a los
requerimientos de las partes, por lo que éstas pueden determinar la forma mas conveniente
para llevarlo a cabo, lo que incluye la posibilidad de establecer un procedimiento de
intercambio de documentos.
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6. Valoracion de pruebas.

El articulo 1435 del Cédigo de Comercio y el 30.6 del Reglamento de Arbitraje de CANACO
establecen la facultad del tribunal arbitral para determinar la admisibilidad, la pertinencia y la
importancia de las pruebas que presenten las partes. Es por esta facultad que el arbitraje se
aparta de las reglas procesales comunes.

Por lo que hace a la prueba pericial, resulta conveniente consultar las “Recomendaciones
para el Desahogo de la Prueba Pericial’1 elaboradas por la Comision de Arbitraje de
CANACO. Asimismo, se debe tomar en cuenta que los dictamenes periciales no deben ser
dogmaticos, sino responder a las cuestiones planteadas por las partes y el tribunal arbitral.

7. Desahogo de la prueba testimonial.

Cada vez es mas frecuente la presentacién de declaraciones por escrito de los testigos, ya
que agiliza y facilita el desahogo de la prueba, tanto para el tribunal arbitral como 1 Estas
Recomendaciones pueden consultarse en la seccidén de recomendaciones de la pagina
www.arbitrajecanaco.com.mx.

En especial es util tratandose de testigos cuyo domicilio se encuentraen un lugar distinto a
aquel en donde se llevara a cabo la audiencia.

Hay quienes consideran que las audiencias de desahogo garantizan la espontaneidad y
permiten escuchar los hechos de voz de los testigos. Sin embargo, es muy comun la
presentacion de declaraciones por escrito y se prefiere al examen directo en la audiencia.
Esto es importante para quien tiene que hacer repreguntas. Si conoce la declaracion escrita,
puede prepararlas. Si no la conoce, debe reaccionar rapidamente; con lo que se encuentra
en desventaja respecto de la parte que ofreciod al testigo y que sabe sobre qué declarara. Si
la declaracion del testigo se presenta por escrito el tribunal arbitral y las partes tienen la
posibilidad de leer y estudiar la declaracién y determinar las preguntas que formularan en la
audiencia.

Se comentd que el uso de la teleconferencia es cada vez mas comun para las declaraciones
de los testigos con domicilio en el extranjero, ya que no es tan costos y en varios casos se
justifica. Aunque tiene ciertos problemas procesales y técnicos.

8. Desahogo de la prueba testimonial.

Los arbitros no tienen imperium, por lo que si el testigo no desahoga la prueba
voluntariamente, los arbitros no pueden obligarlo. Sin embargo, conforme al articulo 1444 del
Cddigo de Comercio, se puede solicitar el auxilio de los tribunales judiciales para el deshogo
de la prueba.

Se mencioné que en los trabajos preparatorios de la Ley Modelo de Arbitraje de UNCITRAL

se determind que no era necesario “un triangulo”, en donde el tribunal arbitral solicitara el
auxilio del juez del lugar del arbitraje, para que este a su vez solicitara el auxilio al juez del
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lugar del testigo, sino que el tribunal arbitral directamente puede solicitar el auxilio al juez del
lugar del testigo.

En situaciones como esta es importante determinar quién tiene el control del testigo, la
disponibilidad del traslado, la importancia del testimonio en relacion con los hechos y si
existen otros medios para obtener el testimonio.

9. Desahogo de la prueba testimonial.

En México en el arbitraje, no se toma protesta de decir verdad a los testigos, sino que el
tribunal arbitral sélo exhorta al testigo a conducirse con verdad y honestidad.

Los tribunales judiciales toman protesta a los testigos porque son autoridades. Al no ser
autoridades los arbitros, la protesta carece de sentido. Sin embargo, en el arbitraje el falso
testimonio de un testigo puede dar lugar a responsabilidad en caso de que su testimonio
conduzca a error y a una decision equivocada del tribunal arbitral en el laudo.

10. Disposiciones de derecho.

El tribunal arbitral puede solicitarle a las partes que aleguen sobre un determinado tema.
Pero esta facultad debe ejercerse con prudencia, ya que puede derivar en un trato desigual
hacia las partes y afectar el derecho de defensa de la otra parte; o en una apariencia de trato
desigual.

El tribunal arbitral debe conducirse con pericia y puede invocar precedentes que contribuyan
a la resolucién de la controversia. De igual forma el tribunal arbitral puede invocar
resoluciones que fortalezcan su decision y ello no se considera perjudicial para el derecho de
defensa de las partes. Sin embargo, debe ser muy prudente, ya que si funda su resolucion en
cuestiones no discutidas durante el arbitraje,

1.1 Impugnacién Juridica
Caracteristicas que debe reunir un arbitro.

En el arbitraje un elemento muy importante, si no es que el mas importante, es el arbitro, por
ello, las partes deben aprovechar el derecho que tienen para designarlo.

Dependiendo del reglamento de arbitraje que las partes hayan acordado, tienen mayor o
menor participacion en la designacion de los arbitros. Conforme al Reglamento de Arbitraje
de la CANACO, las partes gozan de gran participacion en la designacion del arbitro, ello
obedece a que la Comision de Arbitraje de CANACO considera que las partes, mejor que
nadie, conocen las caracteristicas de la controversia y por tanto al arbitro que requieren para
solucionarla.

Para designar al arbitro, las partes deben considerar varios aspectos, como: que tenga

experiencia en la materia, que sea independiente e imparcial, que sea una persona honesta y
que se le tenga confianza. Se considerd que un aspecto primordial es la honestidad, ya que
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si el arbitro es honesto sera independiente e imparcial y tendra la experiencia necesaria para
resolver la controversia, de lo contrario, no aceptaria el cargo.

Se hizo referencia al documento de “Recomendaciones para la Seleccién del Arbitro”
elaborado por la Comisién de Arbitraje de CANACO, el cual se sugiere que las partes tomen
en consideracién al momento de designar al arbitro.

No sdlo abogados pueden desempefiarse como arbitros. Lo que se busca en el arbitraje es
gue quien resuelva la controversia sea experto en la material, por lo que puede o no ser un
abogado.

12. Designacién de un arbitro. Informacién sobre el asunto.

El candidato a ser designado como arbitro debe conocer en qué consiste la controversia, ya
que de lo contrario, podria darse el caso de que no aceptara la designacion, por ejemplo por
falta de disponibilidad, de experiencia o por algun conflicto de interés. La consulta que se
hace al candidato a arbitro es muy importante y muy delicada. Lo que debe hacer el
candidato a ser designado como arbitro es escuchar y si lo requiere, hacer preguntas
generales, pero nunca expresar su opinion sobre la controversia.

Confidencialidad.

Deben atenderse las circunstancias de cada caso. Hay casos en los que no se considera que
se viola la confidencialidad, por ejemplo al solicitar la ejecucién o la nulidad del laudo, al
hacer valer los derechos derivados del laudo o para demostrar que una parte de la
controversia ya se resolvio.

La confidencialidad se presume, se considera inherente al arbitraje, pero mas que
confidencial, el arbitraje es privado. En realidad no hay nada en el arbitraje que per se lo
haga confidencial, salvo lo que las partes pacten. El articulo 5 del Reglamento de Arbitraje de
la CANACO establece que salvo acuerdo en contrario de las partes, las actuaciones
arbitrales son confidenciales.

Otra cosa es invocar jurisprudencia arbitral. Puede convenir a las partes invoquen
jurisprudencia arbitral al presentar su caso, ya que sirve para fundamentar sus reclamaciones
y al tribunal arbitral le sirve para orientar su criterio.

Arbitrabilidad.

En un arbitraje hay varias leyes involucradas: la del lugar del arbitraje, la del fondo de la
controversia y la del lugar donde se solicita el reconocimiento y la ejecucion o la nulidad del
laudo.

Son arbitrables las materias en las que las partes tienen derechos disponibles. Hay materias
qgue no son arbitrables, como por ejemplo el estado civil de las personas. En UNCITRALZ2 se
ha visto que no es facil determinarla y que hay una gran diversidad de criterios. Es un tema
que esta en evolucidn y actualmente mas materias estan siendo consideradas como
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arbitrables, es el caso de la propiedad intelectual y de la competencia econdémica, cuando se
refieren a derechos y obligaciones de las partes.

Existe la propuesta de que el Grupo de Arbitraje de UNCITRAL, estudie la arbitrabilidad de
disputas sobre el gobierno corporativo de las sociedades y sobre propiedad industrial e
intelectual.

Facultades para comprometer en arbitros.

Esa clausula es valida. En materia de arbitraje mercantil, el Titulo IV del Libro V del Cédigo
de Comercio regula exhaustivamente el acuerdo de arbitraje y prevé sus requisitos, entre los
que no se encuentra que el poder del representante legal deba incluir facultades para
comprometer en arbitros.

Segun algunos, en materia civil (articulo 2587 del Cédigo Civil), se requieren facultades para
comprometer en arbitros. Otras opiniones fueron contrarias, ya que el articulo 2587 se refiere
a los procuradores y se encuentra dentro del capitulo del mandato judicial. Luego es una
disposicion de excepcion y de interpretacidon estricta, por lo que no puede aplicarse a todos
los mandatarios.

Resulta absurdo requerir que quien celebra un contrato tenga facultades para comprometer
en arbitros. El mundo opera de forma distinta en materia mercantil que 2 UNCITRAL son las
siglas en inglés de United Nations Commission on International Trade Law, en espafol
Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI). en
materia civil, sobre todo en materia internacional. Los grandes negocios estan provistos de
una gran liberalidad, por lo que no se deben imponer mayores requisitos para solucionar las
controversias a traves del arbitraje. Esto se recoge en el sefialado Titulo IV del Libro V del
Cddigo de Comercio.

Debido a que el criterio anterior puede no ser compartido por los jueces, algunos
consideraron que para evitar riesgos el poder puede incluir dichas facultades, pero no es
necesario, ademas la practica judicial es a favor del arbitraje. Por otra parte, es importante
sentar el precedente de que no se requieren las facultades para comprometer en arbitros.

Tiene importancia si la clausula se convino en el contrato, o antes de que haya surgido la
disputa, o con posterioridad. Tratandose de una clausula arbitral para resolver controversias
futuras, las partes ya actuaron conforme al contrato, por lo que el cumplimiento voluntario
ratifica el contrato y extingue la nulidad. De esta forma no se puede decir que quien celebro
el contrato no tenia facultades, porque el contrato fue ratificado al ejecutarlo. Asimismo, la
falta de facultades no puede usarse para defraudar expectativas legitimas de las partes.

Antes de 1958 el arbitraje se veia como una figura peligrosa, debia ser probada ante un juez,
el compromiso debia ser otorgado ante notario, entre otros requisitos, lo cuales generaban
incertidumbre. Por ello, en 1958 se establecieron requisitos minimos, que son los previstos
en la Convencién de Nueva York y la legislacion en materia de arbitraje tuvo un avance
importante en este sentido. El cambio se dio por considerar que era necesario dar certeza al
arbitraje.
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Laudo : Nulidad, reconocimiento y ejecucion.
Conforme a la legislacion actual parece que hay que litigar la cuestion dos veces:

primero en el juicio de nulidad y después en el juicio de reconocimiento y ejecucion del laudo.
Esto hace que el juicio de nulidad se considere como una instancia antes del reconocimiento
y la ejecucion del laudo. Por esta razén, seria conveniente que la legislacion incluyera que si
una cuestion ya ha sido decidida en el juicio de nulidad, no puede alegarse en el juicio para
solicitar el reconocimiento y la ejecucién del laudo, precisamente porque ya se decidio.
Asimismo, se propuso seguir una formula de acumulacion para que la nulidad y la ejecucion
del laudo se resuelvan en el mismo juicio. Esta propuesta resultdé muy interesante, sobre todo
atendiendo al principio de economia procesal.

La causa de este problema esta en que la ley mexicana en materia de arbitraje adopté la Ley
Modelo de Arbitraje de UNCITRAL, que fue creada para el arbitraje comercial internacional,
que supone que el lugar donde se demanda la nulidad del laudo (lugar del arbitraje) seria
uno y otro lugar seria en donde se ejecuta el lado. Lo que permite que un laudo sea
ejecutado en un lugar, aunque la ejecucion se haya denegado en otro lugar.

Para perfeccionar la ley mexicana convendria incluir algunas disposiciones procesales para
evitar problemas como este; con el propédsito de no alterar la Ley Modelo, las disposiciones
podrian incluirse en un capitulo separado. Otra solucién, que no requiere hacer cambios en
la ley, consiste emitir criterios de interpretacion jurisprudencial.

Actitud de los tribunales judiciales frente a los laudos.

La aceptacion de los tribunales, respecto del arbitraje, es muy alta. Los jueces estan
familiarizados con el arbitraje y responden favorablemente cuando, conforme a la ley, se
requiere su apoyo durante el procedimiento. Asimismo, han respondido correctamente
cuando se les solicita la nulidad o la ejecucion de los laudos.

Hace poco Telmex, al resultar vencido en un arbitraje, cuestiond la constitucionalidad del

arbitraje, en concreto del articulo 1435 del Coédigo de Comercio. La Suprema Corte nego el
amparo a Telmex y decidio que el sistema del Codigo de Comercio respeta la Constitucion.
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[MODELO DE CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL]

En
De wuna pate, el VENDEDOR
Y de otra. el COMPRADOR

MANIFIESTAN

(Que ambas partes estin interesadas en celebrar un contrato de compraventa internacional con
sujecion a las siguientes

CLAUSULAS

Primera- El objdo de la compraventa viene especificado y relacionado en el Anexo | de ede
contmto, ¢l cual forma parte inseparable del mismo,

Segmda.- El precio de las mercancias que deberd pagar el comprador al vendedor es de
(sefialar divisa).

Tercera- La venta se efectuard en condiciones sometiéndose las partes contralantes a
las Replas Internacionales publicadas por la CCl (INCOTERMS 2000).

El vendedor deberd entregar la mercancia al transportista segin el modo prevido por el
témino comercial sefialado, como méximo antes del dia :
no respondiendo de los perjuicios gue pudieran ocasionarse al comprador como consecvencia de
demoras en la llegada de dicha mercancia a destino, salvo que tales demoras se hubiesen
motivado por causas imputables al vendedor produciendo incumplimiento del plazo de entrega
indicado v no pudiera acreditar el vendedor caisa justificads algma que hublese ocasionado
dicho retraso,

Los plams sefialados podran ser modificados por las partes cuando concurran  cawsas de fuerza
mayor o craunstancias imprevigtas que no hubieran podido preverse y que hagan imposible el
cumplimiento de los plazos de entrega sefialados.

S a la llegada de la mercancia a destino, el comprador no se hiclera cargo de la misma, ¢l
vendedor podrd exigir el cumplimiento del presente contraio ¥ a que se efedite el pago del
precio convenido.

Cuarta- El vendedor garant a al comprachr que s mercancias suminisiradas et dn libres de vicioso
defectos de fatricacion. A taks efedos d vendedor s compromde a reponer gralulamente cualguicr
pieza defed wsa o a reparar cualquier defecto de lincionamiento, siempre que el comprador ponga en
conocimianto dd vendedr dicho defedo en un plazo meddmo de ( ) mess, contadbs a partir de
la recepadon de la mercancia en ded ino.

No obstante, si en el momenio de recibir las mercancias el comprador, los vicios o defedos
fveran manifiestos, deberd manifegarlo inmediatamente al comprador.

En cumlgquer caso el vendedor podra comprobar los vicios o defectos alegados por el
comprador medianie los medios que crea oportunos.

Quedan excluidos del plazo de garantia sefialado, los defedos o perjuicios ocasionados en la
mercancia vendida por causa de negligencia o maneo defectuoso por parte del comprador.




Quinta- La propiedad de la mercancia no se transmitird al comprador hasta que éste haya
satisfecho latoealidad del precio padado, reservandose entretanio el vendedor el dominio sobre
dicha mercancia, pudiendo exigirlo incluso en caso de reventa de la mercancia por parte del

comprador.
S la ley del pais del comprador no reconociera vélida la reserva de dominio estipulada en este

pacto, el vendedor pozara de todos los demds derechos sobre la mercancia vendida que dicha ley
le reconozca, quedando obligado el comprador a prestar su concurso al vendedor si éste se ve
precisado a tomar medidas destinadas a proteger su derecho de propiedad y todos los demas
derechos nacidos del presente contrato.

Sexta- El precio convenido en el presente contrao se hard efectivo por el comprador al
vendedor de la siguiente forma:

Ay Un % es decir la cantidad de . enel momento de ha firma del presnte contrao
v que el comprador entrega al vendedor en este ato v en efectivo metalico, cantichd que es reabida
por el vendedor a su entera st isfaccion, sirviendd éste documento e la mis fiel y eficaz crta & pagm
de la ctach eantidad. Fde poromitaje serd a cienta del precio total estipulads y su atono por pate del
comprador no le litera dd cumplimiento del presente contrato.

B) El reqo, es decir, la cantidad de .. mediante crédito documentario irrevocable y
confemado, pagadero en las Cajas de la Oficina del Banco s &N el plam
de .. dias naturales a contar de la recepoiin de las mercancias.

En cam de retraso en el pago por pate del comprador devengard, sin perjuicio de las demas
facultades que correspondan al vendedor, tm mterés amul del .

Stptima- S por cualquier circunstancia, el vendedor en cemplimiento del presente contrato,
exigiere el pago de cualesquiera cantidades debidas de conformidad con lo edipulado
anteriormente, v dichas cantidades no fueran abonadas en todo 0 en parte en los plams y
condiciones sefialados, quedard facultado pama optar entre ejercitar la reserva de dominio
estipulada anteriormente y recuperar lamercncia vendida, en cuyo caso el comprador perderia
todo derecho al reintegro de las cantidades que hublese satisfecho hasta ese momento, o bien
exigir el cobro del redo de las cantidades que hubiesen podido quedar desatendidas.

Octava.- El presente contrato enirara en vigor el mismo dia de su fimma, no pudiendo el
comprador una vez suscrito el mismo, anular el pedido a que dicho contrato hace referencia,
kajo ningin coneeplo, sin el consentimiento del vendedor. Se establecen como imicas
condiciones de previo cumplimiento a laentrada en vigor las siguientes;

A) Haber satisfecho el comprador el pago anticipado.

B) Haber obtenido el vendedor los correspondientes documentos para formalizar la exportacion
ante las auoridades competentes de su pais.

C) Haber obtenido el comprador los cormespondientes documentos para formalizar la
importacion ite las aondades compaantes de su pais,

MNovena.- Las partes, de comim acverdo, deciden someter sus controversias a la competencia de
los juzgados y tribimales del pais del . ¥ concretamente a los de la localidad en
donde éste desarmlle sus actividades comerciales e industriales, debiéndose resolver el ltigio de
acuerdo con la ley del pais del __

Décima.- Todos los impuestos que graven ede conirato en el pais del comprador correrdn por
cuenta de éste, debiendo atender el vendedor los que se devenguen en su pais.



Undécima.- No existen declaraciones, ni compromisos verbales que no hayan sido incorporados
al presente contraio.

Duodécima.- El texto integro del contralo, asi como Ia documentacion que se derive del mismo,
incluidos los ANEXOS han sido establecidos en los idiomas 5
considerindose ambas versiones como  oficiales, fijandose como prioritaria  para su
interpretacion la version en idioma

Y en prucha de conformidad con todo o cdablecido en el presente contraio, ambas partes
ambas paites lo firman en dos eiemplares, o .a . de

Anevn 1

| MERCANCIA PRECIO UNIDAD  PRECIO TOTAL




[MODELO DECONTRATO DEDISTRIBUCKON COMERCIAL INTERNACIONAL]

En a e de

REUNIDOS
De una pate, . (SUMINISTRADOR)
Y de otra, - (DISTRIBUIDOR)

INTERVIEN EN
D. [ Suministrador) .en nombrey representacion de
D. { Distribuidor) .en nombre v representacion de
EXPONEN

1.- Que laempresa ..se dedica a la fabricacion de

2.- Que dicha empresa esta interesada en conceder la distribucion exclusiva de sus productos a

la empresa e
3.- Que la empresa estd interesada en-distribuir los productos del suministrador, por
lo que ambas partes desean formalizar el presente contralo de acuerdo con los siguientes

PACTOS
1% La empresa . por la pre'«:rtu concede la distribucion exclisiva (o no) de sus
productos, registrados con las marzs n° en el temitorio
{especificar) a la enpresa -, qUien a su ver acepla.

2% Cimlquier modificacion, alteracion o nueva delimitacidn del temritorio sefialado, requerira el
acuerdo por escrito de las partes contratantes.

El distribuidor no podra vender o comercializar los productos del suministrador fuera del
Lemritorio determinado. Por su parte el suministrador no vender4 ni comercializar en el territorio
descrito, direta o indirectamente, los productos objeto de ete contrato.

3 Los productos objeto de este contrato son los relacionados en el Anexo 1 de ede contrao, el
cual forma parie integranie del mismo. S por cualquier motivo debidamente justificado la
concedente dejase de fabricar 0 no tuviese disponible cualauiera de los productos que fimran en




dicho Anexo, no incurrird en responsabilidad, siempre que notifique dicho particular al
distribuidor, en un plazo de ..meses de antelacion como minimo.

4% El distribmdor vendera en su propio nombre ¥ por su cuenta en el tamitorio, los productos
que le sean suministrados por el suminigrador, esforzindose por aumentar el volumen de
ventas y por defender los intereses de éste.

Durante la vigencia del presente contrao, el distribuidor no podrd representar, fabricar,
promocionar o vender productos que hagan compdencia a los productos proporcionados por el
suministrador.

5°- El distribuidor dispondri de una orgnizacion de ventas adecuada y de un servicio posventa,
con los medios y el personal necesarios para asegurar el cumplimiento de sus obligaciones
contrc ules.

6°- Las partes deberin convenir por adelantado el programa publicitario para cada afio. Toda
operacion publicitaria deberd ser conforme a la imagen del suministrador vy a su politica
comercial. El code de la publicidad acordada se repartird proporcionalmente entre las partes.

7°~ Las pates [ijardn con .. dias de antelacion al micio de cada afio natural los objetivos
minimos de venta que, para cada afio y producto deberd cumplir el distribuidor.

8°- Los precios y condiciones a los que el suministrador venderd los productos al distribudor
son los establecidos en el Anexo [, que forma parte integrante del presente contralo. Los
precios se entienden .(indicar divisa ¢ INOCOTERM]).

9°~ El distribuidor pagari al summistrador el importe de la facturacion . neta, entregando
document os (sefialar cuiles) contra aceptacion de los efectos pagaderos a . dias
a partir de la fecha en que se giraron.

10°- El suministrador deberd proporcionar al distribuidor los productos que le sean encargados,
siempre y cuando estén disponibles. El rechazo reterado de los pedidos realizados por el
distribuidor, contrarios a la buena fe, supondra el mcumplimiento contractual del suministrador,
En ese caw, el suministrador quedari liberado de cumplir la obligacion de objetivos minimos de
venta.

11%- El distribuidor cursard sus pedidos via Afax, telex, comeo eledronico ),
ratificindolo pogeriomente por carta cerificads, en la que especificard los productos y
cantidades solicitados.

12°- Fl distribuidor garantiza que todos sus productos son nuevos, de manufad ura reciente y de
buena calidad  garantizindolos contra todo defedo de disefio o de fabricacion por
(sefialar plam) desde la fecha de expedicidn.

13°- El suminigtrador proporcionaa al distribuidor toda la informacidn necesaria para que
pueda cumplir con las obligaciones dimanantes del presente contrato. Al finalizar el contrato, el
distribuidor restituird cuantos documentos, catdlbogos, informacidn, dc  le hayan sido
aportados.

14%- El distribuidor respetard la composicion y presentacion de los productos obigto de este
acuerdo, sin que pueda manipularlos ni venderlos en otros envases o envoltorios o bajo otro
nombre o marca que los del suminist rador.

15°- Los productos serdn promocionados v vendidos bajo las marcas que utilice o pueda
utilizar el suministrador, quedando awtorizado el distribuidor para hacer figurar en su
corremmndencia v publicidad su condicién respedto a los productos del territorio.



16°- El digribudor es libre de fijar el precio de reventa de los productos. No obstante el
suministrador entregard una liga de precios minimos recomendados.

17%- El suministrador se compromete frente al distribuidor a que durante la vigencia de ede
contm@ato ¥y por un periodo minimo de . afio, a patir de su terminacion mantendrd una
cantidad de productos y piczas de recambio de la misma cuantia y calidad que la vendida, con el
objeto de cubrir las posibles necesidades del distribui dor.

El distribuidor se obliga también, a disponer de un almacén de su propiedad para poder dender
adecuadamente los requerimientos previsibles en el trmscurso de su actividad comercial.

18°- El presente contro entrard en vigor a la fima del presente documento y tendrid una
duracion de .afios, siendo renovable tictamente por periodos iguales sucesivos, salvo
que sea demunciado por cualquiera de las partes, mediante notificaciin por esarito que garantice
confirmacidn de recepcion, con una antelacidn minima de . Meses a su vencimiento, o
de cumlguiera de sus prormogas.

19° - Cualquiera de las partes podri resolver este contrato mediante notificacion por escrito que
garantice confirmacién de recepcion, en caso de incumplimiento grave por la otra parte de sus
obligaciones coniractuales 0 en caso de ciromstancias excepcionales que justifiguen ma
resolucion anticipada.

El suministrador podrd alegar, sin cardcter limitativo, las siguientes causas de resolucion:

a) el impago reterado por pate del distribuidor de las facturas comespondientes a los
suministros efectuados.

b) el incumplimiento del volumen minimo de ventas pactado,

c) la violaciin de la clausula de exclusividad de territorio o de no compaencia

d) cualquier infraccion cometida respecto a los productos originales del suminigrador que atente
contra sus derechos de propiedad industrial.

) la incapacidad manifieta del distribuidor para realizar normalmente su act iaciin comercial.

Por su parte el distribuidor podra alegar, sin carddter limiativa, las sipuientes causas de
resolucion:

a) el rechaz reiterado y sin juda causa de sus pedidos.
b} ¢l incumplimiente de la reserva de exchsividad del distribuidor.
c) la inolvencia manificsta del suministrador.

Se entenderdn, enire otras, cicunstancias excepcionales que justifican la resolucion del
contrato la quiebra, moratoria, administracion judicial, liquidacion o cualquier convenio de pago
entre ¢l dendor y los aoreedores, o cualguier circunstancia que afedte sustanciaimente la
capacidad de la otra pate de cumplir son sus obligaciones contrac uales.

20°- En caso de rescision de este contrdo el distribidor no tendrd { o si) derecho a
indemnizacidn por el fondo de comercio o compensacion similar,

21°%- El contrdo se somderm a las leyes @ vigor del mis  del
{sumninistrador/dist ribuidor).

- Cimlquier divergencia derivada directa o indiredamente del presente contrato, serd
definitivamente resueka de acverdo con el Reglamento de conciliaciin y Arbitraje
de .por mo o mas drbitros conforme a ese Reglamento.

Y en prucha de su conformidad, los comparecienies en el concepio en que intervienen, firman el
presente contrato de distribucion por duplicado. en el lugar vy fecha sefialados en el
encabezamiento, siendo el idioma -el empleado para el mismo.



